
CONCI, histórico concesionario oficial John Deere conducido por la familia Conci, cortó 
las cintas de su flamante sucursal en Villa Santa Rosa de Río Primero, y se prepara con todo 
para el 2027.  De izq a der: Eric Conci, Gisela Conci, Juan Carlos Conci, y Emiliano Conci. Pág 4
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»  VILLA SANTA ROSA – Dpto. Río Primero  La firma concesionaria 

oficial de John Deere y PLA se mudó a un moderno edificio de más de 

mil metros cuadrados cubiertos en la cabecera del Departamento Río 

Primero. El evento, liderado por Juan Carlos Conci, marcó la presentación 

de Romina Borrani como gerente general y reafirmó el compromiso de 

la empresa con la transformación tecnológica del campo.

En un paso significativo para conso-
lidar su presencia y liderazgo en el 
centro este cordobés, la firma Conci 

SA —concesionario oficial de las marcas 
John Deere y PLA—, concretó el pasado 
1° de octubre la inauguración de su nue-
va sucursal en la ciudad de Villa Santa 
Rosa, cabecera del Departamento Río 
Primero. Más que una relocalización co-
mercial, la apertura configura un Centro 
de Soluciones Integrales, diseñado para 
brindar atención personalizada, soporte 
posventa y conectividad avanzada a los 
productores de toda la región.
El evento estuvo presidido por el funda-
dor de la compañía, Juan Carlos Conci, 
quien celebró los 34 años de trayectoria 
de la empresa familiar expresando la sa-
tisfacción de concretar una obra de este 
alcance: “Estamos muy contentos. Este 
es un espacio que se merecía la gente de 
Villa Santa Rosa y la zona, para que apro-
vechen todo el potencial de John Deere”.
Las instalaciones cuentan con 1.032 me-
tros cuadrados cubiertos, concebidos 
bajo los estándares arquitectónicos y 
funcionales internacionales de John Dee-
re. El predio alberga un taller de servi-

cios especializados de última generación, 
salas de reuniones y capacitación técnica, 
un amplio sector de exhibición de maqui-
naria y un centro de soporte tecnológico 
enfocado en la agricultura de precisión y 
el monitoreo de equipos conectados.

ESTRATEGIA 2027 Y UN 
MODELO DE VALOR CENTRADO 

EN EL CLIENTE
El encuentro sirvió además como marco 
formal para la presentación de la nueva 
gerente general de la compañía, Romina 
Borrani, quien asumió la conducción ope-
rativa de la firma con una visión enfocada 
en la expansión y el fortalecimiento del 
vínculo con los productores.
“Me sumé al equipo Conci hace aproxi-
madamente un mes y este es un gran 
comienzo, inaugurando esta sucursal 
que ya cuenta con la nueva imagen de 
marca y está totalmente preparada para 
el crecimiento que esperamos”, expresó 
Borrani durante la jornada. Al analizar 
las proyecciones de la empresa hacia las 
próximas campañas, la ejecutiva remarcó 
que las nuevas instalaciones constituyen 

un pilar operativo fundamental dentro del 
plan global de la concesionaria: “Puertas 
adentro nos estamos preparando para el 
2027, armando muchas acciones para be-
neficiar a los productores en todas nues-
tras zonas de cobertura, respaldados por 
un plan súper agresivo de crecimiento”. 
Respecto del escenario comercial, Borrani 
destacó la versatilidad de la propuesta de 
la firma frente a las necesidades de cada 
establecimiento: “Tenemos propuestas 
muy interesantes en las distintas familias 
de productos, con alternativas creativas y 
adaptadas a los diversos presupuestos de 
los productores, siempre con el aval y el 
respaldo de la marca John Deere. El aba-
nico de soluciones que ponemos a dispo-
sición es sumamente amplio”.

ASESORAMIENTO, 
CONECTIVIDAD Y SOLUCIONES 

FINANCIERAS A MEDIDA
Uno de los ejes más enfatizados durante 
la inauguración fue la evolución del con-
cepto de concesionaria tradicional hacia 
un centro de servicios tecnológicos y de 
acompañamiento continuo. En ese senti-
do, Borrani subrayó la importancia de la 
digitalización aplicada a la maquinaria 
agrícola para maximizar la productividad 
de cada inversión.
“Nosotros no vendemos solo maquinarias, 
vendemos soluciones. Esas soluciones 
tienen un componente tecnológico super 
beneficioso que viene junto con el equipo. 
El poder sacarle provecho a la inversión, 
hace que el productor se tangibiliza cuan-
do le añaden el componente de tecnología, 

porque permite aprender de la propia ope-
ración e identificar desviaciones rápida-
mente”, detalló la gerenta general. En esa 
misma línea, remarcó que la estructura de 
posventa cumple un rol consultivo esen-
cial: “El rol de la posventa es justamente 
asesorar al cliente sobre la máquina que 
ya tiene; no se trata de venderle más, sino 
de orientarlo para que le saque el mayor 
provecho posible. Es algo ventajoso tanto 
para nosotros como para el propio pro-
ductor”. Finalmente, de cara a un marco 
económico exigente, Borrani hizo hincapié 
en las herramientas de financiación que 
ofrece Conci para facilitar el acceso a la 
renovación de equipos: “Acompañamos al 
productor en la obtención de financiamien-
to, ofreciendo opciones propias de Conci, 
acuerdos especiales con bancos con ta-
sas diferenciadas y el respaldo directo de 
John Deere cuando no se consiguen crédi-
tos por la banca comercial. Acompañamos 
todo el proceso, inclusive en la gestión del 
crédito para la compra”.

CONCI inauguró su nuevo centro de soluciones 
integrales en Villa Santa Rosa 

www.gorgerinoconsulting.com.ar

Todo el equipo de Conci en la inauguración

“Puertas adentro nos 

estamos preparando 

para el 2027, respaldados 

por un plan súper 

agresivo de crecimiento”  

Romina Borrani  
(gerente general)
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»  LA PARA – Dpto. Río Primero  Organizada por la empresa 

Más Agro Centro, la jornada técnica abordó el uso de drones, soluciones 

en protección de cultivos con fungicidas y herbicidas, y el análisis del 

impacto de la chicharrita. El especialista Augusto Casmuz advirtió que 

la plaga llegó para quedarse e instó a pasar de soluciones mágicas a un 

manejo sistémico.

En la localidad de La Para, la firma 
Más Agro Centro llevó a cabo una 
destacada jornada técnica de ca-

pacitación y actualización orientada a 
productores, asesores y empresarios del 
sector agropecuario de la región noreste. 
Con la vista puesta en la planificación de 
la próxima campaña de maíz, el encuen-
tro desplegó una agenda integral que 
combinó innovación tecnológica de van-
guardia —como la presentación de dro-
nes de uso agrícola y herramientas avan-
zadas de protección vegetal con foco en 
fungicidas y herbicidas—, con un análisis 
profundo sobre uno de los desafíos más 
complejos que enfrenta el cultivo: el com-
plejo de enfermedades transmitido por la 
famosa chicharrita (Dalbulus maidis). La 

disertación central estuvo a cargo del re-
conocido Ing. Ag. Augusto Casmuz, quien 
trazó un diagnóstico preciso sobre el 
panorama actual de la plaga, analizó el 
comportamiento de las poblaciones en la 
zona y brindó pautas metodológicas con-
cretas para encarar la siembra con previ-
sión y sustento técnico. 

DE LA COYUNTURA AL MANEJO 
SISTÉMICO: NO HAY UNA 
HERRAMIENTA MÁGICA 

Durante su exposición, Casmuz ubicó a 
la región de Córdoba como una zona de 
transición epidemiológica respecto al 
avance del vector, diferenciando la diná-
mica local de las regiones endémicas del 

NOA y NEA. Si bien los niveles poblacio-
nales actuales varían según la geografía, 
el especialista fue enfático al señalar que 
el abordaje no admite simplificaciones ni 
medidas aisladas. 
“Esta es una problemática que amerita 
la incorporación de toda una serie de 
estrategias para manejarla; es una pro-
blemática con la cual vamos a tener que 
aprender a convivir”, advirtió el ingenie-
ro. En ese sentido, echó por tierra las fal-
sas expectativas de soluciones únicas o 
instantáneas para el control de la plaga. 
“El mensaje más importante es que hoy 
no tenemos una herramienta mágica ni 
solucionadora, incluso en muchos paí-
ses que vienen sufriendo este problema 
desde hace varios años, como Brasil. 
Hay una serie de cosas que van contri-
buyendo al manejo y eso nos obliga a es-
tar más preparados y atentos”, remarcó. 
Frente a este escenario, la prevención 
cobra un rol decisivo antes de la colo-
cación de la semilla en el suelo. Casmuz 
destacó la importancia de erradicar los 
maíces voluntarios o guachos, que ac-
túan como puente verde para la supervi-
vencia y multiplicación del insecto. “Hay 

medidas que tenemos que comenzar a 
tomar desde antes de que se siembre 
el cultivo, para que esas poblaciones re-
manentes sigan disminuyendo. Es clave 
reforzar la eliminación de maíces volun-
tarios, que sirven de puente verde para 
que la plaga se multiplique y para que 
se incrementen los niveles de patogeni-
cidad”, remarcó el profesional.

GENÉTICA, MONITOREO Y 
EL ROL INSUSTITUIBLE DEL 

PROFESIONAL AGRONÓMICO
Otro de los pilares expuestos durante la 
jornada técnica de Más Agro Centro radi-
có en la selección del material genético 
y la nutrición integral del cultivo como 
barreras de resistencia. Tras una cam-
paña de alta presión, la red de ensayos 
ha volcado valiosa información sobre el 
comportamiento de los distintos híbridos 
frente al acaparamiento del maíz. “En 
esta última campaña se ha generado mu-
cha información sobre el comportamien-
to de la genética, disponible para técni-
cos y productores. Es clave que aquellos 
que vayan a realizar maíz tomen como 
medida la incorporación de materiales 
con mejor comportamiento”, aconsejó el 
disertante. Sin embargo, la elección del 
híbrido no exime del seguimiento perma-
nente en el lote. Casmuz subrayó que el 
monitoreo riguroso y la nutrición balan-
ceada son determinantes para mitigar el 
impacto de los patógenos: “Tener gené-
tica de mejor comportamiento va a ser 
clave, pero el monitoreo sobre el cultivo 
es insustituible. Hay que hacer una visita 
frecuente a los lotes y una observación 
rigurosa. Además, tener un cultivo más 
saludable a partir de la nutrición y de una 
buena implantación tiene un efecto muy 
significativo en el manejo de esta proble-
mática”. Por último, el especialista resal-
tó que el avance de la chicharrita trans-
forma las reglas del juego para todo el 
sistema productivo, revalorizando el tra-
bajo técnico en el territorio. “Esto no fue 
un problema de una campaña puntual, 
sino algo que vino para quedarse. Toda la 
cadena productiva del maíz tiene que co-
menzar a trabajar más a conciencia. Sin 
el maíz, los sistemas productivos grana-
rios tienen un impacto muy significativo 
en su sustentabilidad. Al maíz lo tenemos 
que integrar, y este desafío viene a poner 
un peso muy importante en el rol del in-
geniero agrónomo para pensar el cultivo 
de una manera diferente a como lo hacía-
mos antes”, concluyó.

No hay magia: Claves para afrontar la próxima campaña maicera

Asistentes a la jornada técnica sobre maíz en La Para.

El especialista Augusto Casmuz acaparó la atención de productores y técnicos del noreste cordobés.
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»  LA TORDILLA – Dpto. San Justo  Con más de 70 espacios 

de exposición, tecnología de vanguardia, fuerte presencia 

ganadera y el respaldo de la comunidad regional, el encuentro 

ratificó su crecimiento en el calendario del segundo semestre 

en el departamento San Justo.

La localidad de La Tordilla, ubicada 
en el extremo oeste del departa-
mento San Justo, volvió a vestirse 

de fiesta a comienzos del mes de sep-
tiembre con la realización de la Expo 
Feria Comercial y Remate Especial, orga-
nizados por la Cooperativa de Tamberos 
La Tordilla Ltda. El evento, que año a año 
se consolida como una de las citas imper-
dibles del calendario para el ámbito del 
desarrollo y la producción, combinó  tec-
nología aplicable al ámbito agropecuario, 
sumando propuestas recreativas y de es-
parcimiento para toda la familia.
La muestra estática ofreció un recorrido 
multisectorial que incluyó desde maqui-
naria agrícola de última generación e in-
novación para la ganadería, hasta solucio-
nes en energías renovables, automotores, 
sector de granja, artesanías y un nutrido 
paseo de emprendedores. La iniciativa 
contó con un fuerte respaldo de empresas 
comerciales del sector agropecuario y de 

diversos rubros vinculados a la vida social 
de la comunidad, así como el acompaña-
miento institucional de la Municipalidad de 
La Tordilla y del Gobierno de la Provincia 
de Córdoba, con aportes económicos en-
tregados a través del Ministerio de Bioa-
groindustria y el Ministerio de Gobierno.
El broche de oro de la jornada estuvo 
dado por el tradicional Remate Especial, 
donde la hacienda comercializada alcan-
zó valores destacados y precios favora-
bles para los productores de la cuenca.

VALORES COOPERATIVOS Y 
RECAMBIO GENERACIONAL

En un contexto signado por los desafíos 
del sector, la dirigencia de la entidad 
celebró el impacto de esta edición, que 
coincidió con un hito institucional funda-
mental: el 85° aniversario de la fundación 
de la Cooperativa de Tamberos La Tor-
dilla Ltda. En ese sentido, el presidente 
de la entidad, Mauricio Carrera, destacó 
el compromiso colectivo que demandó la 
organización: “Es un evento que desafía 
los límites de nuestra institución, por eso 
tenemos que agradecer a todos los que 
trabajaron, en especial al personal de la 
Cooperativa. En este 2026 estamos cum-
pliendo 85 años de vida y la mejor ma-
nera de celebrarlo y honrar a nuestros 
fundadores es manteniendo los valores 
cooperativos todos los días”.

A pesar de las dificultades económicas 
generales, la feria redobló la apuesta 
organizativa logrando reunir más de 40 
stands de grandes empresas y más de 30 
de emprendedores regionales. Respecto 
a la actualidad y proyección de la entidad, 
Carrera remarcó: “La cooperativa se cen-
tra en brindar servicios agropecuarios; 
no es fácil mantenerlos a todos y más di-
fícil es crecer, pero es lo que intentamos 
hacer día a día. Hoy el Consejo conjuga 
mucha gente joven y gente de experien-
cia; costó, pero se está logrando el invo-
lucramiento de los jóvenes”.
Fruto de este contexto, no dudó en des-
tacar que continuarán fortaleciendo esta 
propuesta. “Queremos seguir apostando 
al crecimiento y lograr que esta exposi-
ción quede como un evento de renombre 
y sea un encuentro de referencia para 
todo el sector”, finalizó diciendo.

La Tordilla celebró su Expo Comercial y Remate Especial 
en el marco de los 85 años de la Cooperativa de Tamberos

En el corte de cintas participaron Mauricio Carrera por la cooperativa organizadora, el legislador Gustavo Tevez, el director provincial de Lecheria, Marcelo Cravero, la intendente Claudia Bordoni (La Tordilla) y la jefa comunal Ana Ascuet (Col Las Pichanas).

Staff de la Expo Comercial y Remate Especial.
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»  PORTEÑA – Dpto. San Justo  Con una jornada a campo que 

reunió a más de 200 productores, la firma celebró cuatro décadas 

de compromiso con el sector agropecuario, destacando la 

evolución tecnológica, el recambio generacional y la vocación 

de servicio como sus principales pilares.

El dinamismo del campo no se detie-
ne, y a lo largo de cuatro décadas, 
la evolución de la maquinaria agrí-

cola ha sido el termómetro de la trans-
formación productiva del país. Con ese 
espíritu como estandarte, Oscar J. Pe-
rusia SRL, celebró sus primeros 40 años 
de trayectoria mediante una imponente 
jornada técnica a campo abierto, mon-
tada en el acceso sur de la localidad de 
Porteña (Dpto. San Justo). Allí, donde el 

rugir de los motores y el trabajo del sue-
lo marcan el ritmo del sector, se dieron 
cita más de 200 productores, clientes, 
referentes institucionales y directivos de 
marcas líderes. 
Bajo el lema irrenunciable de estar cer-
ca del productor, la jornada combinó de-
mostraciones dinámicas de equipos en 
acción, paneles de actualización tecno-
lógica y espacios de capacitación profe-
sional, coronados por una enriquecedora 

disertación sobre la gestión estratégica 
y el traspaso generacional en las empre-
sas familiares.
El arraigo y el prestigio cosechados du-
rante estas cuatro décadas quedaron 
plasmados en un momento emblemático: 
la entrega de una plaqueta conmemorati-
va por parte de Agrometal —firma insignia 
de la siembra argentina que acompaña a 
Perusia desde sus orígenes—, entregada 
de la mano de su gerente comercial, Ser-
gio Di Benedetto.
Lo que nació como un emprendimiento 
personal de Oscar Perusia un 2 de sep-
tiembre hace 40 años, hoy se erige como 
una sólida red prestadora de servicios 
agrícolas con 25 colaboradores directos. 
Liderada actualmente por su fundador 
junto a sus hijos Karina y Gerardo, y Ma-
riano Barros, la empresa ha trascendido 

las fronteras de Porteña para consolidar 
un corredor comercial estratégico con su-
cursales operativas en Sunchales (Santa 
Fe), San Francisco (Córdoba) y Bandera 
(Santiago del Estero).

EL VALOR DEL SERVICIO Y LA 
CONTINUIDAD GENERACIONAL 

Durante el evento, los directivos de la 
firma compartieron emotivas palabras 
sobre el camino recorrido y los desafíos 
del mercado actual. Gerardo Perusia en-
fatizó el diferencial que guía el trabajo 
cotidiano de la empresa: “Siempre con 
la meta de estar al servicio del produc-
tor, brindar soluciones de calidad. A la 
empresa la inició mi padre Oscar, nos 
fuimos sumando nosotros y hoy somos 
25 personas. Vender, cualquiera puede 
vender, pero el servicio, aparte de que 
trae nuevas ventas, es la solución que el 
productor necesita; esa es nuestra meta 
y lo que nos distingue”.
Por su parte, el fundador de la firma, 
Oscar Perusia, dirigió un sentido men-
saje a los presentes, recordando los 
inicios de la empresa y reconociendo el 
apoyo constante de la comunidad y su 
familia: “Son 40 años y me emocioné un 
poco porque hay gente que hace mu-
chos años no veía y a muchos jóvenes. 
Tenemos mucho para agradecer a los 
empleados, estoy orgulloso por cómo 
me ayudan, y a las firmas que asistieron 
al evento para celebrar con nosotros; a 
los productores con los que en estos 40 
años en algún momento nos encontra-
mos para hacer negocios”.
Finalmente, Oscar destacó la importancia 
de la transición generacional para afron-
tar las transformaciones tecnológicas 
del sector: “Que esté la familia me hace 
muy feliz; si no fuese por mis hijos hoy 
no podría seguir, porque la tecnología me 
superó. Ellos están con la tecnología y yo 
voy por detrás, pero siempre quisimos 
atender bien a la gente”.

El concesionario Oscar J. Perusia celebró sus 40 años de historia

De izq. a der. Sergio Di Benedetto (Agrometal); Oscar Perusia; Karina Perusia; Gerardo Perusia y Mariano Barros.
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»  BRINKMANN – Dpto. San Justo  La empresa radicada 
en el Parque Industrial Regional apostó por TecMan en la 
autogeneración fotovoltaica e inyección a la red eléctrica. De la 
mano de su gerente, Gabriel Gay, repasamos las claves de un caso 
de éxito que combina reducción de costos, optimización de la 
matriz productiva y un servicio técnico integral de principio a fin.

En el actual escenario económico y 
productivo, el costo de los servi-
cios esenciales se ha convertido en 

una variable de enorme peso dentro de 
la estructura operativa de cualquier in-
dustria. Frente a este desafío, la eficien-
cia energética y la sustentabilidad deja-
ron de ser metas lejanas o compromisos 
simbólicos para transformarse en pila-
res estratégicos indispensables para la 
competitividad del sector agroindustrial 
y manufacturero en el centro del país. En 
ese contexto, la tecnología fotovoltaica 
emerge no solo como una herramienta 
de mitigación ambiental, sino como una 
inversión rentable y predecible a media-
no y largo plazo. Un caso testigo de esta 
transformación se ubica en la intersec-
ción estratégica de las rutas provincia-
les 1 y 17. Allí, la firma Paganini Comba, 
dio un paso decisivo hacia la autonomía 
energética de la mano de TecMan, imple-
mentando un sistema integral de auto-
generación que conecta la energía limpia 
con la red eléctrica tradicional.

SINCRONÍA CON LA  
DEMANDA INDUSTRIAL

La decisión de encarar la reconversión 
energética en Paganini Comba nació de 
una necesidad concreta: atenuar el im-
pacto de la tarifa eléctrica sobre la es-
tructura de costos. La adopción de un 
esquema fotovoltaico se presentó como 

una oportunidad clara para estabilizar el 
gasto. Según explica Gabriel Gay, socio 
y gerente de Paganini Comba, el factor 
económico fue determinante a la hora 
de evaluar el proyecto: “En la provincia 
tenemos un costo por kilovatio bastante 
alto y, en las zonas donde la energía es 
más costosa, el retorno de la inversión es 
más rápido. De esta forma pudimos bajar 
bastante el consumo”, señala el directivo 
sobre la viabilidad financiera del sistema.
Más allá del ahorro tarifario, el gran 
acierto de la obra radicó en el calce per-
fecto entre el perfil operativo de la plan-
ta y la curva natural de radiación solar. 
A diferencia de otros rubros con deman-
das nocturnas o irregulares, las opera-
ciones de la firma concentran su mayor 
nivel de actividad entre las 7:00 y las 
16:00 horas, coincidiendo exactamente 
con la ventana de máxima generación 
fotovoltaica. En palabras de Gay “En 
nuestra empresa se da un caso particu-
lar que se puede replicar en muchas in-
dustrias: tenemos alineado el consumo 
con la producción. Empezamos a consu-
mir desde las 7 de la mañana hasta las 4 
de la tarde, y casualmente en ese tiempo 
es donde mejor sol tenemos. Aprovecha-
mos las horas de sol para hacer auto-
consumo”. Esta sincronía permite que 
la mayor parte de la energía captada se 
destine al funcionamiento inmediato de 
los equipos, minimizando la compra de 

electricidad a la red durante la jornada 
laboral. El esquema se potencia, ade-
más, gracias a la posibilidad de inyectar 
excedentes al sistema interconectado. 
Durante los fines de semana o en perío-
dos de parada de planta, cuando el con-
sumo interno cae a cero, la totalidad de 
la producción solar se vuelca a la red. 

LA EXPERIENCIA CON TECMAN 
Detrás de la ingeniería y la puesta en 
marcha de este desarrollo se encuentra 
TecMan Energía Solar, una empresa cor-
dobesa que cumple siete años de trayec-
toria acompañando a pymes, industrias 
y establecimientos agropecuarios de la 
región. TecMan sintetiza la trayectoria y 
especialización de sus dos fundadores: el 
Ing. Carlos Nicolli, pionero y referente en 
la provincia en materia de energía solar 
y Gestor Energético oficial —quien lidera 
la ingeniería de los proyectos—; y el Ing. 
Osvaldo Manzotti, especialista en Eficien-
cia Energética, a cargo de la dirección 

técnica de las obras, con la presencia en 
territorio del instalador y encargado del 
servicio técnico de la firma para el depar-
tamento San Justo, José María Ronco. 
Al respecto, Gabriel Gay resalta el tra-
bajo previo: “Desde lo comercial y lo téc-
nico la experiencia fue muy buena. Me 
pareció muy interesante la forma en que 
acercaron el proyecto, con un análisis de 
retorno de inversión bien estudiado, lo 
que nos sirvió para tomar una decisión”. 
En la etapa de ejecución, la agilidad ope-
rativa fue determinante. En menos de 20 
días tras la aprobación del proyecto, los 
equipos técnicos ya se encontraban en 
el Parque Industrial montando la planta. 
“La instalación fue rápida y prolija. La 
verdad es que quedó muy bien, la ex-
periencia ha sido sumamente positiva”, 
remarca el gerente sobre los trabajos 
realizados. Sin embargo, el compromiso 
de la firma cordobesa no concluyó con la 
entrega de la obra. TecMan implementó 
un seguimiento postventa caracterizado 
por inspecciones presenciales periódi-
cas para monitorear el rendimiento y 
verificar el correcto funcionamiento de 
los equipos. “Valoramos mucho que, 
más allá de instalar todo, después vinie-
ron en varias oportunidades a controlar 
y verificar que todo esté funcionando 
bien”, enfatiza Gay.

Paganini Comba incrementa eficiencia industrial 
a través de proyecto TecMan

www.gorgerinoconsulting.com.ar

Así lucen los 98 paneles solares de 610 w con un inversor Huawei de 50 kw.

“La experiencia ha sido sumamente 
positiva” afirmó Gabriel Gay, 
gerente de Paganini Comba  
en Brinkmann.

La planta solar genera 
85.000 kwh anuales 
produciendo un ahorro en 
consumo estimado que va 
del 60 al 70% 
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»  CÓRDOBA - Dpto. Capital   

La entidad impulsa un plan 

integral con 13 iniciativas 

que incluyen plataformas 

digitales, inteligencia 

artificial y herramientas 

para operar en mercados 

ambientales.

La Bolsa y Cámara de Cereales de 
Córdoba (BCCBA) ha implementado 
en los últimos años un proceso de 

profunda transformación, con el objetivo 
de adaptarse a las nuevas necesidades, 
incluyendo tecnología y evolucionando 
en materia digital. El denominado plan 
integral de transformación tecnológica 
incluye 13 iniciativas que modernizan 
los servicios del sector agroindustrial, 
impulsan los mercados ambientales e 
incorporan inteligencia artificial a su 
gestión. Con más de 60 años al servicio 
de toda la cadena bioagroindustrial, la 
institución apuesta a la tecnología como 
herramienta para acercar información, 
trámites y servicios a productores, so-
cios, empresas y comunidad en general. 
Desde la BCCBA se considera a la tec-
nología como una herramienta central 
para cumplir la misión de la entidad: 
acercar información confiable, servicios 
ágiles y nuevas oportunidades de ges-
tión a toda la cadena bioagroindustrial. 
Bajo esa premisa hay una apuesta clara 
a innovar, brindando más servicios en lí-
nea, más información y menos trámites 
presenciales.
A su vez, el desarrollo de nuevas pla-
taformas, como MEVA, que promueve 
el espacio para que opere la oferta y 
demanda de créditos ambientales, con 
trazabilidad internacional, conecta a 
nuestro país con los mercados ambien-
tales.  En paralelo, la bolsa adopta in-
teligencia artificial en sus procesos con 
un marco de seguridad y equipos capa-
citados, con la responsabilidad que la 
herramienta requiere; y también base 
tecnológica sólida, a través de nube, 
ciberseguridad y comunicaciones reno-
vadas para sostener el crecimiento.
El trabajo, liderado por la División de 
Tecnología, combina desarrollos pro-
pios, plataformas digitales y una reno-
vación profunda de su infraestructura.
Dentro de los servicios digitales para 
el sector agroindustrial, la BCCBA lleva 
sus servicios al canal digital para que 
sus socios accedan a información y trá-
mites desde cualquier lugar, de forma 
ágil y segura.

UNA SOLUCIÓN PARA  
EL MERCADO VOLUNTARIO  

DE CARBONO
En materia de sostenibilidad y merca-
dos ambientales, la BCCBA demuestra 
su compromiso con el ambiente con una 
plataforma propia para el mercado vo-
luntario de carbono. Así nace Mercado de 
Valores Ambientales (MEVA), un merca-
do digital desarrollado por la bolsa para 
operar créditos ambientales con trans-
parencia y trazabilidad blockchain. Su 
integración con registros internacionales 
evita la doble contabilización de los cré-
ditos y posiciona a nuestro país, en los 
mercados ambientales globales. Además, 
un módulo de MEVA le da la oportunidad 
a organizadores de eventos de medir sus 
emisiones (alcance 3) de carbono y com-
pensarlas de forma simple y verificable.

IMPLEMENTACIÓN DE 
INTELIGENCIA ARTIFICIAL

Por otra parte, en línea con la decisión 
institucional de adoptar un enfoque “IA 

First” en todos sus procesos, la BCC-
BA incorpora inteligencia artificial y 
herramientas digitales a su operación 
diaria. Se avanzó en la automatización 
de procesos con agentes de IA que in-
tegran sistemas y resuelven tareas re-
petitivas, liberando tiempo de los equi-

pos para trabajo de mayor valor. Esta 
adopción se acompaña de un marco de 
uso responsable de la IA y de la capa-
citación del equipo técnico. Al mismo 
tiempo se aplican políticas y manuales 
de utilización de inteligencia artificial, 
alineado a normas ISO/IEC 42001.

La Bolsa y Cámara de Cereales de Córdoba innova en 
tecnología para dar mejor servicio al sector bioagroindustrial

www.gorgerinoconsulting.com.ar

Marcos Blanda (secretario de Agricultura), Laura Passerini, Myriam Prunutto 
(vicegobernadora), y Sergio Busso (ministro de Bioagroindustria).

  �La digitalización representa una oportunidad para fortalecer las organizaciones, 

mejorar procesos y ampliar la capacidad de respuesta; liderar el cambio significa 

avanzar hacia un entorno que demanda mayor agilidad, transparencia y capacidad 

de adaptación, aportando dirección, generando las condiciones para reaprender, 

revisar hábitos y asumir un papel activo en la mejora continua de procesos", indicó 

Laura Passerini, presidente de la entidad. 
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“CONGREGACOOP 2026” SE PREPARA PARA SER EL 
EVENTO COOPERATIVO DEL AÑO
El Campus de la Universidad Siglo 21 en la ciudad de Córdoba 

(frente al Aeropuerto), albergará durante el 28 y 29 de octubre la 

tercera edición del “CongregaCoop”, un evento made in Brasil 

que aterriza en Córdoba para potenciar la integración regional 

mediante la herramienta del cooperativismo.

“CongregaCoop”, el congreso inter-
nacional de cooperativismo que 
nació en el noroeste del estado de 

Río Grande do Sul, comienza a calen-
tar motores hacia el 28 y 29 de octubre. 
“CongregaCoop” es una plataforma de 
articulación internacional desarrollada 
por diferentes instituciones en la ciudad 
gaucha de Santa Rosa (RS), que a través 

del cooperativismo agropecuario, agroin-
dustrial, de servicios públicos y de cré-
dito, busca repensar el Mercosur desde 
la práctica asociativa y colaborativa entre 
Brasil, Argentina, Paraguay y Uruguay. 
Cabe mencionar que Siglo 21 -la univer-
sidad privada más grande de Argentina-, 
es coorganizadora junto a los organismo 
brasileños SEBRAE (Servicio Brasileño 

de Apoyo a las Micro y Pequeñas Empre-
sas) y Semear Agro Hub. La consultora 
Martin Bergese & Asoc. es el Partner Re-
gional del CongregaCoop, con el soporte 
logístico y asesoramiento de la agencia 
Peretti PR, mientras que el periodico Por-
tal del Interior es el Media Partner.

COMITIVA INTERNACIONAL
Está previsto que casi un centenar de diri-
gentes cooperativos y empresarios del no-
roeste de Rio Grande do Sul, lleguen hasta 
Córdoba, representando a instituciones 
coordinadoras y adherentes del Congre-
gaCoop, la plataforma que dirige el misio-
nero Dario Nuñez.  Formaran parte Cotri-
rosa, CooperLuz, FECOAGRO, UniCooper, 
CooperConcordia, universidad UNIJUI, 
expo FENASOJA, ACISAP, Sindilojas RS, 
Sicredi, Sicob, Cresol, ADFN (Agencia de 
Desarrollo de Frontera Noreste) , Horti-
Granjeiros, y Prefeitura de Santa Rosa. 
Como patrocinador se destaca la distribui-
dora oficial de Arcor, DEISICON. 

FUERTE RESPALDO DE SPONSORS
Desde la organización confirmaron que 
ya están reservados en su totalidad los 
stands internos que estarán ubicados 
en el hall del edificio Urquia y el hall de 
la Escuela de Negocios. En este sentido, 
habrá presencia activa por parte de la 
Federación Argentina de Cooperativas 
Eléctricas (FACE), el Ministerio de Coo-
perativas y Mutuales de Córdoba, el mi-
nisterio de Bioagroindustria de Córdoba, 
la Asociación de Cooperativas Argentinas 
(ACA), Agricultores Federados Argenti-
nos (AFA SCL), Manfrey Coop Ltda, CON-
CI John Deere, EPEC, Banco Coinga, Reba 
del Grupo Transatlántica, entre otros. El 
evento cuenta con la adhesión de la Bolsa 
de Cereales de Córdoba, CONINAGRO, la 

Cámara de Empresas Argentino Brasile-
ña (CAMBRAS), y el Consulado Gral. de 
Brasil en Córdoba.

LUGAR DE ENCUENTRO Y 
CELEBRACIÓN

La Bolsa y Cámara de Cereales de Córdo-
ba está cumpliendo 60 años, y a través de 
su nueva plataforma digital MEVA (Mer-
cado de Valores Ambientales), medirá y 
compensará la huella de carbono de los 
asistentes al CongregaCoop. Por su par-
te, FACE hará en Córdoba la previa de su 
23er congreso nacional en Paraná (11 y 
12 noviembre), convocando a más de 50 
cooperativas eléctricas cordobesas y seis 
cooperativas patagónicas, entre ellas, la 
emblemática CALF de Neuquén. CONINA-
GRO está cumpliendo 70 años, por lo que 
el evento le permitirá celebrar este impor-
tante acontecimiento con su red de coope-
rativas agropecuarias de la región centro. 
Fecofe también está de festejo, por haber 
alcanzado los 20 años como organización 
gremial que agrupa a más de 100 coope-
rativas agropecuarias y agroindustriales. 

UNA OPORTUNIDAD 
IMPERDIBLE

Intercambio cultural, nueve paneles te-
máticos con expertos públicos y privados 
de Argentina y Brasil, un hackathon uni-
versitario de juventudes cooperativistas 
del Mercosur, y un espacio para networ-
king de negocios,, serán parte del combo 
que propone la tercera edición del “Con-
gregaCoop” en Córdoba, que seguramen-
te, será el evento cooperativo del 2026.

El consultor internacional y director provincial de producción cooperativa, Martin Bergese (partner regional CongregaCoop), 
junto a Juan  Carlos Massei, secretario de Integración Regional y Relaciones Internacionales de la Provincia de Córdoba. La 

Región Centro tendrá fuerte presencia a través de la mesa permanente de cooperativas y mutuales, ya que el 50% de las 
organizaciones solidarias que generan el 75% del trabajo genuino, están en Córdoba, Santa Fe y Entre Ríos.

+INFORMES E INSCRIPCIONES
 @congregacoop
 congregacoop.com

Lucas Magnano (Coninagro nacional), Dario Marinozzi (AFA SCL), Juan Manuel Rossi (FECOFE), Ercole Felippa (Manfrey), Jose Alvarez (FACE),  
Laura Passerini (BCCBA), Vanesa Padulles (Coninagro Cba), y los ministros Gabriel Frizza (Cooperativas y Mutuales), Sergio Busso (Bioagroindustria), y Fernando Sibilla (Producción), serán algunos de los speakers destacados de los diferentes paneles temáticos.
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Se reunió nuevamente el Consejo Asesor 
de Cooperativas y Mutuales de Córdoba
»  CÓRDOBA CAPITAL  El ministro Gabriel Frizza encabezó el encuen-

tro junto a representantes de las federaciones del sector. Se presen-

taron los lineamientos de gestión y el estado de situación del Pro-

grama de Fortalecimiento Institucional y Económico. Participaron  

FECESCOR, FECARVYC, FEMUCOR, FECOSIP, FECOFE y CALACOOP.

El ministro de Cooperativas y Mu-
tuales, Gabriel Frizza, encabezó 
una nueva reunión del Consejo 

Asesor de Cooperativas y Mutuales de la 
Provincia de Córdoba, junto a represen-
tantes de las distintas federaciones que 
integran el sector.
Durante el encuentro dialogaron sobre 
distintos aspectos vinculados al desarro-
llo y crecimiento de las cooperativas y 
mutuales, además del seguimiento y eva-
luación de programas y proyectos desti-
nados a fortalecer a las entidades.
En este marco, Frizza presentó los prin-
cipales lineamientos de su gestión y 
expuso el estado de situación del Pro-

grama de Fortalecimiento Institucional y 
Económico, que brinda acompañamiento 
a más de 500 entidades de la provincia, 
con una inversión total superior a los 
$20.000 millones. Asimismo, se analizó 
la actualidad del sector en las diversas 
ramas productivas y de servicios que se 
desarrollan en la región.
Como resultado del encuentro, las auto-
ridades acordaron mantener una agen-
da abierta para atender y dar respuesta 
a las demandas puntuales de cada una 
de las entidades. Participaron de la re-
unión: Diego Ignacio Yañez, de la Fede-
ración de Obras y Servicios Públicos de 
Córdoba Ltda. (FECESCOR); Juan José 

Muratore, de la Federación de Coope-
rativas Argentinas de Vivienda y Con-
sumo Ltda. (FECARVYC); Nora Landart, 
de la Federación Provincial de Mutuali-
dades de Córdoba (FEMUCOR); Rodolfo 
Sierz, de la Federación Coordinadora de 

Cooperativas de Servicios Públicos In-
tegradas (FECOSI); Mateo Giorda, de la 
Federación de Cooperativas Federadas 
Ltda. (FECOFE); y Luciano Callovi, de la 
Unión de Cooperativas de la Provincia 
de Córdoba (CALACOOP).
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La Cooperativa de Servicios Públicos de El Tío y Villa Concepción 
del Tío inauguró un mega parque solar fotovoltaico 

»  EL TIO – Dpto. San Justo  Con una inversión de 800 mil dólares y la 
instalación de 1.890 paneles solares, la entidad dio un paso histórico en 
el Departamento San Justo. La planta genera cerca del 20% de la energía 
demandada localmente y posiciona al cooperativismo cordobés a la 
vanguardia de la transición hacia fuentes limpias y sustentables.

En un hito sin precedentes para la 
infraestructura energética del De-
partamento San Justo, la Coopera-

tiva de Servicios Públicos El Tío – Villa 
Concepción del Tío Ltda. , concretó la 
inauguración oficial de su primer Parque 
Solar Fotovoltaico. Ubicado estratégica-
mente sobre el acceso sur de la localidad 
de El Tío, en un predio de una hectárea y 
media, la planta representa una decisión 
estratégica orientada a reducir costos de 
abastecimiento, fortalecer la competitivi-
dad del sector productivo local y promo-
ver la sustentabilidad ambiental median-
te el uso de energías renovables.
El emprendimiento cuenta con una ca-
pacidad operativa que alcanza casi 1,2 
megavatios de potencia a través de la 
puesta en marcha de 1.890 paneles sola-
res fotovoltaicos. Esta escala de genera-
ción permite cubrir aproximadamente el 
20% de la demanda eléctrica total de la 
comunidad, lo que equivale a abastecer 
de manera directa con energía limpia a 
más de 500 hogares dentro del área don-
de la entidad distribuye el servicio tra-
dicional. La concreción de este proyecto 
demandó un desembolso total de USD 
800.000, afrontado mediante la combina-
ción de recursos propios de la institución 
y aportes del Gobierno de la Provincia de 
Córdoba a través del Ministerio de Coo-
perativas y Mutuales, y un crédito del 

BANCOR. Actualmente, la cooperativa 
brinda cobertura en las localidades de El 
Tío, Villa Concepción y Col. Las Pichanas, 
extendiendo además sus prestaciones 
hacia una vasta zona rural.

COMPROMISO INSTITUCIONAL 
CON VISIÓN DE FUTURO

El acto inaugural contó con un masivo 
marco institucional y comunitario. Estu-
vieron presentes el ministro de Coopera-
tivas y Mutuales de la Provincia, Gabriel 
Frizza; el legislador departamental Gus-
tavo Tévez; intendentes de las localida-
des de la zona de influencia; el presidente 
de la cooperativa, Leonardo Albarracín, 
junto a integrantes del Consejo de Ad-
ministración; el presidente de FECOSI, 
Omar Marro; y representantes de institu-
ciones intermedias, centros educativos y 
cooperativas escolares de la región.
Durante su discurso, Leonardo Albarra-
cín remarcó el valor simbólico y operati-
vo que posee la obra para el crecimiento 
de la entidad: “Hoy es un día muy especial 
para nuestra institución. Estamos inau-
gurando una obra que representa mucho 
más que infraestructura, representa una 
decisión, una visión de futuro y, sobre 
todo, el resultado del trabajo conjunto y 
sostenido de una institución que piensa 
en las próximas generaciones”.
En esa línea, el titular del Consejo de 

Administración hizo hincapié en la au-
tonomía financiera con la que se encaró 
la iniciativa: “Este primer parque solar 
fotovoltaico es una obra propia, realiza-
da con recursos de la cooperativa, y eso 
tiene un significado enorme. Cada avan-
ce que logramos es fruto del esfuerzo. 
Quiero destacar el trabajo de nuestro 
Consejo de Administración actual y del 
anterior; tuvimos la convicción de avan-
zar y apostar a una inversión que segu-
ramente marcará un antes y un después. 
Esta obra demuestra que desde nuestras 
comunidades se pueden llevar adelante 
proyectos importantes”.
A su turno, el legislador Gustavo Tévez va-
loró la articulación entre los distintos es-
tamentos gubernamentales y el sector de 
la economía social: “Esta es la mejor forma 
de trabajar. Desde la visión compartida y 
en comunidad. La cooperativa, los munici-
pios, el Gobierno provincial y las institucio-
nes locales estamos dando un nuevo paso 
fundamental en la generación de energía”.

IMPACTO EN EL DESARROLLO 
LOCAL Y PROYECCIÓN REGIONAL
La puesta en marcha de la planta fotovol-
taica no sólo consolida un nuevo mode-
lo de abastecimiento, sino que derrama 
beneficios directos sobre los usuarios 
asociados y abre las puertas para la ex-
pansión de la infraestructura energética 
renovable en la región. El ministro de Coo-
perativas y Mutuales, Gabriel Frizza, puso 
en relieve el significado del cooperativis-
mo como motor de transformación terri-
torial: “Los que peinamos canas entende-
mos de qué se trata el cooperativismo y el 
mutualismo, de juntarnos en comunidad 
para resolver los problemas. Felicitacio-

nes por el emprendimiento; como utopía 
podemos pensar en la soberanía energé-
tica de las cooperativas, y este es un gran 
primer paso. Asimismo, la autoridad pro-
vincial enfatizó el alcance socioeconómico 
del proyecto: “Más importante que impac-
tar en la tarifa, esto impacta directamente 
en el crecimiento de la región”.
Por su parte, el gerente de la entidad, Julián 
Moya, ratificó que el parque ya se encuentra 
operativo y brindando resultados concre-
tos a la masa de asociados: “Estamos muy 
contentos. El parque ya está funcionando y 
hoy el asociado ya se ve beneficiado con un 
descuento en la tarifa. Creemos firmemente 
que este es el camino”.
Respecto a los pasos a seguir, Moya anti-
cipó que la institución trabaja en replicar 
este modelo en otras localidades del área 
de concesión. “La idea es continuar con 
esta línea. Queremos instalar también un 
parque solar en Villa Concepción del Tío; 
si bien evaluaremos las dimensiones, el 
objetivo central es seguir consolidando 
la autogeneración limpia en toda nuestra 
zona de influencia”, apuntó finalmente.

Consejeros y directivos de la Cooperativa junto a autoridades provinciales y regionales en el acto de inauguración a la vera de la ruta provincial 3.

1890 PANELES SOLARES
1,2 MEGAVATIOS DE POTENCIA
20% DE LA DEMANDA LOCAL
ENERGÍA SUSTENTABLE PARA  
500 HOGARES
$1200 MILLONES DE INVERSIÓN
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»  CÓRDOBA  Se habilitaron los primeros 10 kilómetros de autopista entre Santiago Temple y el 

distribuidor de acceso a Los Chañaritos. La obra incluye un acceso pavimentado de 3,4 kilómetros 

hacia Los Chañaritos y mejora la conexión con Luque a través de la ruta provincial S-393.

El gobernador Martín Llaryora in-
auguró los primeros 10 kilóme-
tros de la Autopista Ruta Nacional 

19 ejecutados durante su gestión, entre 
Santiago Temple y el distribuidor de ac-
ceso a Los Chañaritos. La habilitación 
mejora también la conexión con Luque 
y forma parte de los trabajos que la 
Provincia financia con recursos propios 
para completar una obra abandonada 
por Nación. El nuevo tramo cuenta con 
dos carriles por sentido de circulación 
y control total de accesos, lo que me-
jorará la seguridad vial y facilitará el 
traslado de personas y de la producción 
regional. Durante su discurso, el manda-
tario agradeció a los cordobeses por el 
esfuerzo que permite sostener el desa-
rrollo provincial en un contexto nacional 
complejo y destacó la cooperación entre 
sectores públicos y privados y dirigen-
tes de distintas fuerzas políticas.
“Podemos pensar distinto, pero trabaja-
mos juntos. Es imposible hoy en Argen-
tina ver una foto como la que vemos acá. 
Preferimos construir puentes y no cavar 
trincheras. Todos los que estamos hoy 
aquí somos de distintos partidos políti-
cos, pero trabajamos para que esta ruta 
sea una realidad. Y podemos trabajar 
juntos el sector privado y el público”, 
destacó. Asimismo, subrayó que “en un 
momento donde reina el desempleo y 
cierran las pymes, en Córdoba defende-
mos nuestro trabajo y nuestro empleo”. 
“Son 610 puestos de trabajo, 610 fami-
lias que tienen un ingreso. Quiero felici-
tar a nuestros trabajadores cordobeses, 
que también muestran que pueden ha-
cer las mejores obras con la mejor cali-
dad”, completó.
La habilitación comprende también el 
nuevo distribuidor y la pavimentación 
del camino de 3,4 kilómetros que conec-
ta la autopista con Los Chañaritos. Des-
de ese punto, los vehículos que circulen 
hacia San Francisco continuarán por el 
acceso pavimentado hasta retomar la 
traza de la Ruta Nacional 19. A su vez, 
el distribuidor permite acceder hacia el 
sur a la ruta provincial S-393, completa-

mente asfaltada, que conecta con Luque 
y la ruta provincial 13. Este corredor 
tiene una extensión de 26 kilómetros y 
atraviesa Capilla del Carmen.
De esta manera, la obra fortalece la vin-
culación entre las localidades de la re-
gión y agiliza la circulación en una zona 
de intensa actividad agrícola, ganadera y 
lechera, con un importante movimiento 
de vehículos pesados.
Esta inversión vial tendrá un impacto po-
sitivo en los departamentos San Justo, 
Río Primero y Río Segundo, beneficiando 
a sectores ganaderos, lácteos e indus-
triales mediante la consolidación de co-
rredores productivos.

UNA CONEXIÓN ESTRATÉGICA 
PARA RÍO SEGUNDO

En la ocasión, Llaryora enfatizó que la 
conexión de las rutas 13 y 19 permitirá 
modificar la posición estratégica del de-
partamento Río Segundo y fortalecer el 
desarrollo productivo de la región.

“Es una salida mucho más económica, 
mucho más productiva, que mejora el 
valor y el costo logístico. Hace que la 
región sea más eficiente, más competi-
tiva y tenga más rentabilidad”, indicó. 
Y añadió: “Estamos haciendo las obras 
más importantes de la Argentina. La 
infraestructura nos hace mejores, nos 
potencia, nos lleva al progreso y genera 
empleo y trabajo”. 
Por último, Llaryora repasó otras obras 
viales estratégicas que lleva adelante la 
Provincia, entre ellas la circunvalación 
de Río Cuarto, los trabajos en la circun-
valación de Villa María, las interven-
ciones en el Valle de Calamuchita y el 
nuevo camino de las Altas Cumbres, que 
unirá Tanti con Taninga y se encuentra 
en construcción. También vinculó es-
tas inversiones con el Plan de Igualdad 
Territorial, orientado a reducir las des-
igualdades entre regiones y mejorar la 
infraestructura y los servicios en el in-
terior provincial.

EL MAÍZ 
CORDOBÉS 

VOLARÍA SIN 
RETENCIONES

Mientras la Nasa sigue de cerca a El 
Niño, ya que las señales anticipan 
un impacto climático extremo, Cór-

doba se encamina a cerrar la campaña estival 
2025/26 con una producción conjunta de alre-
dedor de 40,8 millones de toneladas, impulsada 
principalmente por el desempeño del maíz. 
Según el relevamiento de la Bolsa de Cereales 
de Córdoba, el cereal alcanzaría una producción 
cercana a los 26 millones de toneladas, un récord 
para la provincia. Pese a estos inconvenientes, el 
rendimiento promedio provincial se ubicó en 
82,7 quintales por hectárea. 
En este sentido, el gobernador Martín Llaryora, 
viene sosteniendo reiterados reclamos al Go-
bierno nacional en torno a la eliminación de los 
derechos de exportación y el impulso a la pro-
ducción y uso de energías renovables, mediante 
la sanción final del nuevo régimen nacional de 
biocombustibles, iniciativa que ya cuenta con 
media sanción del Senado.
En el 5to Congreso Internacional de Maíz realiza-
do en Córdoba, calificó a los derechos de expor-
tación como "malditas retenciones" y exigió su 
eliminación definitiva. Sostuvo que de cada 100 
toneladas de maíz que produce la provincia, una 
porción muy alta se exporta como grano sin pro-
cesar (63%), y que el sector productivo no puede 
seguir soportando la carga impositiva actual sin 
afectar la inversión y el arraigo local. Asimismo, 
manifestó que la Provincia no acompañará su-
bas en los derechos de exportación y reclamó 
una baja gradual. El reclamo político se dio en el 
marco de la mayor cumbre maicera de la región, 
donde la Región Centro —integrada por Córdo-
ba, Santa Fe y Entre Ríos— ratificó su liderazgo 
productivo al concentrar entre el 50% y el 60% 
de la producción nacional. Con 20 millones de 
toneladas promedio por campaña, uno de cada 
tres granos cosechados en Argentina proviene 
del suelo cordobés. Llaryora también cuestionó 
que la Argentina produzca cerca de 70 millones 
de toneladas de maíz y todavía haya que “andar 
peleando” para ampliar su transformación. Llar-
yora comparó la situación argentina con la de 
Brasil y Estados Unidos, países que, según seña-
ló, buscan industrializar una mayor proporción 
de sus materias primas. “Lo que falta es empezar 
a entender que producir ahora es hacer la gran 
transformación en la industrialización, para que 
se dejen de ir llenos los camiones y se vayan los 
camiones llenos de productos. Con valor agrega-
do”, afirmó.  Finalmente volvió a reclamar que se 
eliminen “las malditas retenciones” y advirtió: 
“El campo no da más”. 
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La Provincia inauguró el primer 
tramo de la Autopista 19

Llaryora inauguró el primer tramo de la autopista 19 de su gestión, acompañado por los ministros Lopez, Calvo,  
funcionarios de Camino de las Sierras, intendentes de la región, y obreros a cargo de una obra estratégica para el Mercosur 

que impacta en los departamentos San Justo, Río Primero y Río Segundo.






