
El Grupo MBC celebró en Balnearia (San Justo) una década de trayectoria en el negocio 
ganadero. De izq a der. los socios Xavier Toldo, Nicolás Barbisan, Oscar Pontoni, Pablo Barbisan, 
Franco Chiavasa, Matias Barbisan y Marcelo Morandini. Págs 6 y 8
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»  LOS COMETIERRA – Dpto. Colón  La experiencia en la Estancia San 

Carlos demuestra cómo la incorporación de sistemas pivote Reinke 

transformó esquemas agrícolas anuales en sistemas intensivos de 

doble cultivo, aportando previsibilidad y rentabilidad al negocio.

La empresa MT Agro, distribuidora 
oficial de la prestigiosa marca de 
sistemas de riego Reinke, visitó la 

Estancia San Carlos para conocer de pri-
mera mano la experiencia del productor 
agropecuario Franco Rizzi. Ubicado a 30 
kilómetros al norte de Jesús María, el es-
tablecimiento implementa tecnología de 
riego por pivote central para optimizar la 
eficiencia productiva, estabilizar los ren-
dimientos y diversificar la producción.
Durante mucho tiempo, la producción 
agrícola en determinadas zonas del nor-
te cordobés estuvo condicionada por la 
variabilidad del régimen de precipitacio-
nes, limitando la posibilidad de desarro-
llar esquemas intensivos y continuos. 
Sin embargo, la incorporación de tecno-
logía avanzada de riego transformó ra-
dicalmente este escenario, permitiendo 
dar el salto de planteos estrictamente 
monocultivos a modelos de doble cul-
tivo y garantizando la sostenibilidad fi-
nanciera del establecimiento a lo largo 
de las diferentes campañas.

EFICIENCIA Y DOBLE CULTIVO
El productor Franco Rizzi administra 
actualmente el esquema agrícola en la 
Estancia San Carlos, en la localidad de 
Los Cometierra. Con el objetivo firme de 
maximizar el potencial de la superficie 
trabajada, la finca cuenta hoy con 550 
hectáreas bajo riego mediante equipos 
con tecnología pivote.

“Buscando eficientizar la producción 
acá en el campo, lo que buscamos fue 
hacer doble cultivo en miras de un cul-
tivo de invierno, ya que la zona en esa 
época es bastante seca y una de las pa-
tas rengas era el tema del agua", expli-
có Rizzi. El esquema productivo conso-
lidado integra cultivos de verano como 
soja y maíz con especies de invierno 
como trigo y garbanzo. La disponibili-
dad asegurada de recurso hídrico no 
solo posibilitó la incorporación regu-
lar de los cultivos invernales, sino que 
potenció la estrategia de fertilización, 
permitiendo a la empresa enfocar re-
cursos con precisión para maximizar la 
absorción de nutrientes y la respuesta 
biológica de la planta.

IMPACTO ECONÓMICO Y 
ESTABILIDAD EN RINDES

El impacto del riego por pivote fue con-
tundente tanto en el plano técnico como 
en los números del negocio. Al garantizar 
el suministro de agua en momentos críti-
cos del ciclo vegetal, se logró neutralizar 
los efectos de la sequía invernal habitual 
en la región y reducir sustancialmente la 
volatilidad productiva.
“Como encontramos estabilidad en los 
rindes, encontramos estabilidad tam-
bién en el negocio, que es a lo que tam-
bién apuntamos", enfatizó el productor 
al ser consultado sobre la rentabilidad 
financiera.

ELECCIÓN DE REINKE Y 
APUESTA A FUTURO

A la hora de definir la inversión tecno-
lógica, la simpleza operativa, la solidez 
constructiva y el respaldo técnico fue-
ron determinantes para volcarse por la 
marca Reinke, comercializada e insta-
lada por el equipo de MT Agro, firma 
ubicada en Sinsacate, a la vera de la 
RN 9 norte.
Rizzi destacó la practicidad del proce-
so de montaje y la respuesta constante 
de posventa: “Encontramos simpleza, 

calidad de producto y la marca nos ha 
dado una satisfacción muy buena. La 
instalación es muy práctica, mejora 
muchísimo la rentabilidad y hay muy 
buena posventa”. Al ser consultado 
sobre qué recomendación le daría a un 
productor que aún duda en dar el paso 
hacia la tecnificación del riego, Rizzi 
concluyó de manera categórica: “Creo 
que le diría que se anime, que le meta 
para adelante. Si me preguntan si se-
guiría instalando sistemas de riego, sí, 
por supuesto: siempre Reinke”.

Tecnificación y riego por pivote: la clave para 
eficientizar la producción en el norte cordobés

www.gorgerinoconsulting.com.ar

El productor Franco Rizzi junto a Pablo Gandia de MT Agro.

+550 hectáreas bajo riego con equipos pivote Reinke en la Est. San Carlos.
+Doble cultivo: trigo y garbanzo en invierno junto a soja y maíz en verano.
+�Estabilidad económica: regularidad en rendimientos se traduce en 
previsibilidad y mayor rentabilidad.

+�Eficiencia nutricional: optimización de la fertilización gracias al control  
del aporte hídrico.

+�Respaldado MT Agro: asesoramiento, instalación y servicio de  
posventa garantizado.

Tecnología que transforma el campo

Equipo pivote de Reinke a pleno en Est. San Carlos.
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»  BALNEARIA - San Justo  Con la participación de más de 

300 asistentes, Grupo MBC festejó sus 10 años de trayectoria. La 

presentación de novedades en sus unidades de negocios, inversiones 

en infraestructura, acopio de granos y el análisis económico de 

Gustavo “Lacha” Lazzari y Mariano Echegaray Ferrer, marcaron la 

emocionante jornada.

En el marco de sus 10 años de tra-
yectoria, Grupo MBC concretó en el 
club Sportivo de Balnearia (Dpto. 

San Justo) una nueva edición de la Expe-
riencia MBC. El encuentro reunió a más 
de 300 asistentes —entre clientes, refe-
rentes institucionales, representantes 
comerciales y sponsors— para repasar el 
crecimiento de sus divisiones operativas, 
presentar inversiones estratégicas y re-
marcar la cercanía con el productor como 
eje central de su desarrollo. La jornada 
combinó el análisis técnico de los nego-

cios de la firma con las disertaciones del 
especialista Mariano Echegaray Ferrer y 
el economista Gustavo “Lacha” Lazzari, 
culminando con una cena de camaradería.

CONSIGNACIÓN, VALOR AGREGADO  
Y EXPANSIÓN LOGÍSTICA 

El inicio del encuentro estuvo a cargo 
de Matías Barbisan, CEO de Grupo MBC, 
quien destacó el crecimiento sostenido 
de la firma, proyectando alcanzar una 
cartera de 700 clientes activos en sus 
cuatro unidades de negocios. Al repa-

sar la actualidad de cada área, Barbi-
san detalló los avances de la división 
consignataria de hacienda: “La feria 
año tras año va sumando clientes y 
animales; este año calculamos pasar 
las 15.000 cabezas consignadas”. Asi-
mismo, remarcó la búsqueda de pre-
visibilidad para el sector. “Estamos 
trabajando en lograr una herramienta 
que sea viable en el tiempo y que cada 
productor tenga la opción de poder 
vender su hacienda de contado”. En re-
lación a MBC Bio —la planta de proce-
samiento de expeller de soja ubicada en 
La Playosa —, el directivo precisó que 
operan a más del 80% de su capacidad 
instalada, procesando cerca de 1.200 
toneladas mensuales. Para acompañar 
ese volumen, la empresa fortaleció su 
infraestructura con unidades de trans-
porte propio. “Seguimos invirtiendo en 
servicio y en calidad para brindar un 
buen producto”, afirmó. En tanto, para 

la unidad Ganadera anunció la incorpo-
ración de Hotelería en el feedlot como 
un nuevo servicio, destacando además 
el balance positivo del uso de caravana 
electrónica en el área de cría.

Experiencia MBC: Una década de fuerte vínculo con el 
productor y de consolidación de sus unidades de negocios

Staff completo del Grupo MBC posa en la imagen final del encuentro.

“En un mundo donde parece 
que todo va a pasar por el 
e-commerce, nosotros somos 
unos convencidos de que 
los mejores negocios que 
perduran en el tiempo van 
a ser aquellos que surjan 
después de generar buenas 
relaciones humanas”.  
Matias Barbisan,  
CEO de Grupo MBC
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INFRAESTRUCTURA ESTRATÉGICA  
E INNOVACIÓN PARA EL SECTOR 

Durante la presentación de las noveda-
des operativas, se remarcaron los avan-
ces en la construcción de la nueva planta 
industrial. Barbisan anticipó que la nave 
principal finalizará en un mes, mientras 
que a comienzos del próximo año se 
concretará el traslado de las oficinas y 
de la línea de premezcla. En este seg-
mento, la marca propia BovCal mantiene 
el mayor alcance geográfico de la firma, 
abasteciendo a clientes situados a más 
de 1.200 kilómetros en provincias como 
Salta, Santiago del Estero, Tucumán, 
Chaco, Catamarca, La Rioja, Córdoba y 
Santa Fe. “Sin duda que el gran salto 
lo vamos a dar cuando podamos inver-
tir y poner las dos líneas de producción 
nueva del peletizado 
y de premezclas para 
ya visualizar a largo 
plazo”, proyectó el 
directivo. A su vez, 
anunció avances en 
la instalación de cua-
tro nuevos silos para 
la creación de una 
unidad de acondicio-
namiento y acopio de 
granos. “Es una nue-
va unidad de negocio; 
creíamos que era un 
servicio que acá en la 
zona faltaba”, señaló, 
destacando que la in-
versión busca cerrar 
el círculo operativo 
junto al productor a 
través de esquemas 
de canje y provisión 
de insumos.
Respecto a la profe-
sionalización corpo-
rativa junto a la con-
sultoría de Mariano 
Echegaray Ferrer, 
Barbisan sostuvo: 
“Los grandes saltos 
de las empresas los 
dan con decisiones, 

y la decisión de este año de empezar a 
trabajar con el estudio de Mariano y todo 
su equipo es lo que nos está impulsan-
do a dar ese salto de nivel que creemos 
necesario”. Finalmente, reflexionó sobre 
la visión comercial de la firma: “En un 
mundo donde parece que todo va a pa-
sar por el e-commerce, nosotros somos 
unos convencidos de que los mejores 
negocios que perduran en el tiempo van 
a ser aquellos que surjan después de 
generar buenas relaciones humanas”.

CAMBIO DE RÉGIMEN Y EL DESAFÍO 
DE LA TRANSICIÓN 

La jornada contó con la disertación del 
economista, divulgador y empresario 
pyme Gustavo “Lacha” Lazzari (director 
de Frigorífico Cárdenas SRL en pcia de 
Buenos Aires, hijo de la recordada Lita 

de Lazzari), quien analizó la coyuntura 
económica y las perspectivas para el 
sector productivo. 
-Inconvenientes de la transición: Lazza-
ri señaló que Argentina inició un cam-
bio de régimen con una coyuntura com-
pleja, donde las empresas conviven con 
costos del pasado, dificultades de finan-
ciamiento y restricciones de acceso al 
crédito. A pesar de ello, proyectó un 
escenario hacia una economía abierta y 
competitiva, asegurando que al país le 
sobra paño para competir, aunque re-
marcó la necesidad de aplicar medidas 
tranqueras adentro y tranqueras afuera 
para evitar que se caigan muñecos en 
el camino.
-La política del milímetro: Sostuvo que 
en el contexto actual más cantidad no 
es más rentabilidad, lo que exige ajus-
tar los costos de producción y aplicar 
una política del milímetro. Destacó la 
importancia de afinar la planificación fis-
cal, la eficiencia en el uso de insumos, 
la adopción de tecnología y la precisión 
en los momentos de compraventa para 
resguardar los márgenes. 

-Claves de política económica: Entre las 
prioridades para acompañar al sector, 
enfatizó la necesidad de atenuar los 
costos de la transición sin emisión ni 
medidas distorsivas, reducir el compo-
nente impositivo en las tarifas de ser-
vicios (que estimó cercano al 40%) y 
estructurar mecanismos de refinancia-
ción de deudas inteligentes y volunta-
rios que acompañen la desaceleración 
inflacionaria.

El Cr. Mariano Echegaray Ferrer (asesor impositivo financiero), Matias 
Barbisan (CEO Grupo MBC) y el economista bonaerense “Lacha” Lazzari.

El empresario frigorífico  “Lacha” Lazzari sugirió 
aplicar “ la política del milímetro” para que no 
caigan “muñecos” en el camino.

MBC aglutina a 
700 clientes de 
8 provincias en sus 
distintas unidades de 
negocios ganaderos.
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»  COLONIA CAROYA – Dpto. Colón  Fundada el 25 de agosto 

de 1946, la entidad gremial cumplió ocho décadas de liderazgo 

productivo en el centro-norte cordobés. Este viernes 28 de 

agosto se llevó a cabo el Ágape Aniversario en el Predio Ferial 

de Malabrigo, donde se inauguró un salón de convenciones.

La Sociedad Rural de Jesús María 
(SRJM) se encuentra festejando 
sus primeros 80 años de vida ins-

titucional. Fundada oficialmente el 25 
de agosto de 1946, la entidad ha conso-
lidado un protagonismo insustituible en 
la defensa de los intereses de los pro-
ductores agropecuarios del centro-norte 
y noroeste de la provincia de Córdoba, 
transformándose en un referente gre-
mial de peso federal. 
Para conmemorar este hito histórico, la 
comisión directiva realizó el pasado 28 
de agosto un tradicional Ágape Aniver-
sario en su Predio Ferial de Malabrigo. 
El encuentro reunió a dirigentes del sec-
tor, autoridades provinciales y locales, 
y a parte de sus más de 3.000 socios 
activos. El presidente de la institución, 
Eduardo Raúl Riera, repasó los 80 años 
de trabajo en defensa del productor y re-
marcó el compromiso de la entidad con 
el gran norte de Córdoba. En el marco 
de la celebración se inauguró un nuevo 

Salón de Convenciones, espacio destina-
do a capacitaciones, reuniones y eventos 
institucionales.

ORÍGENES DE UNA VISIÓN 
TRANSFORMADORA

La génesis de la institución se remonta 
a mediados del siglo XX. Un grupo de vi-
sionarios locales se reunió en el históri-
co Hotel Victoria de Jesús María bajo el 
impulso de Félix Lucero, por entonces 
gerente de la sucursal del Banco de la 
Provincia de Córdoba. Aquel encuentro 
fundacional buscaba crear una entidad 
representativa que velara por los dere-
chos e inquietudes de los productores del 
norte provincial.
Tras la conformación de una comisión 
provisoria liderada por Félix Brusasca, 
Juan Avelino Giaveno y Juan Fassi, el 8 de 
septiembre de 1946 quedó formalmente 
constituida la primera Comisión Directiva, 
presidida por Felipe Díaz y secundada por 
Zenón Moncada como vicepresidente. Me-
ses más tarde, el 15 de febrero de 1947, se 
aprobaron los estatutos societarios con la 
firma de 92 socios fundadores.
El arraigo territorial se consolidó el 8 
de febrero de 1949, cuando la institu-
ción adquirió una fracción de tierra a la 
firma Col-Car SA en el barrio Malabrigo. 

Las instalaciones iniciales, que fueron al-
quiladas a Micolini y Pedrazzi, se convir-
tieron con el transcurso de las décadas 
en el emblemático predio ferial desde el 
cual la SRJM proyecta su accionar técni-
co, comercial y social a todo el país.

LUCHA GREMIAL Y EL HITO DEL 
ARCO NOROESTE

La firmeza gremial ha sido la marca re-
gistrada de la Rural de Jesús María. Su 
participación activa durante la crisis del 
campo en 2008 con históricos tractora-
zos en la Rotonda de Sinsacate marcó un 
hito en la protesta contra las retenciones 
móviles fijadas por el Gobierno nacional 
de aquel momento. En el plano institu-
cional, tras integrar durante décadas las 
filas de CARTEZ y CRA (desde 1956), la 
SRJM tomó en 2024 la decisión estraté-
gica de desvincularse de estas estructu-
ras nacionales debido a diferencias en la 
conducción y a la falta de respuesta ante 
reclamos específicos de la región. Así na-
ció el Arco Noroeste, un bloque autónomo 
constituido junto a otras rurales del norte 
y oeste cordobés para gestionar solucio-

nes directas a la problemática agrope-
cuaria regional. Hoy en día, la SRJM no 
solo abarca el gremialismo campero, sino 
que ofrece una amplia plataforma de ser-
vicios para el sector agroindustrial: Ate-
neo Juvenil; Instituto de Educación Supe-
rior (ISRM);  Laboratorio de Suelos, Agua 
y Semillas; Laboratorio de Sanidad Ani-
mal; 1er Consorcio Integrado de Cuencas 
de Córdoba para la sistematización hídri-
ca del centro-norte; concurso ganadero 
Block Test; y Bolsa de Empleo. 

La Sociedad Rural de Jesús María celebró sus 80 años de trayectoria 

El presidente Eduardo Riera, acompañado por el ministro de Bioagroindustria, Sergio Busso,  
y el Secretario Gral del Gobierno de Córdoba, el caroyense Gustavo Brandan.

La Sociedad Rural de Jesús 
María trabaja con escuelas, 
universidades y jóvenes 
para acercarlos al mundo 
agropecuario, llevando cada año 
entre 4.000 y 4.500 alumnos a su 
exposición. Además, analiza la 
creación de una fundación con 
finalidad educativa para todo el 
norte provincial. 

La 79° Expo Rural de Jesús 
María 2026 se realizará del 10 
al 13 de septiembre de 2026 en 
el Predio Malabrigo, celebrando 
los 80 años de la Sociedad Rural 
de Jesús María con un día más 
de actividades y propuestas 
renovadas.
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»  NORESTE DE CÓRDOBA   Con casi cuarenta instalaciones 
fotovoltaicas concretadas en el departamento San Justo y zonas 
aledañas, la firma impulsada por los ingenieros Carlos Nicolli y 
Osvaldo Manzotti redefine el ahorro de costos y la sostenibilidad 
en emprendimientos productivos del noreste provincial.

El sector agroindustrial atraviesa un 
cambio de paradigma impulsado 
por la necesidad imperiosa de ga-

nar competitividad, reducir la estructura 
de costos y migrar hacia procesos de ma-
yor sustentabilidad. En este contexto, la 
incorporación de tecnología aplicada a la 
producción ya no es un lujo reservado a 
unos pocos, sino una variable crítica de 
supervivencia y crecimiento. Dentro del 
abanico de soluciones disponibles, la ge-
neración distribuida de energía solar fo-
tovoltaica emerge como una de las inver-
siones más rentables y previsibles para
los establecimientos productivos del in-
terior. En el centro de esta transforma-
ción se posiciona TecMan Energía Solar, 
una empresa cordobesa que cumple sie-
te años de trayectoria combinando rigor 
técnico, cercanía con el productor y un 
conocimiento especializado del entorno 
rural. La firma nació del trabajo conjunto 
entre dos profesionales destacados del 
sector: el Ing. Carlos Nicolli, pionero y 
referente en la provincia en materia de 
energía solar y Gestor Energético oficial 
—a cargo de los proyectos de ingeniería—, 
y el Ing. Osvaldo Manzotti, especialista 
en Eficiencia Energética, quien lidera la 
dirección técnica de las obras.
Desde la dirección de la empresa recuer-
dan que la sociedad “nació de analizar 
el mercado y ver que los establecimien-
tos rurales no estaban suficientemente 
conscientes de la posibilidad de ahorrar 
en energía eléctrica utilizando energías 
renovables”. A partir de ese diagnóstico, 
trazaron una hoja de ruta clara: “La vi-

sión de la difusión de esta conveniencia, 
basada fundamentalmente en generar en 
los clientes la confianza necesaria para 
encarar proyectos que permitan un aho-
rro concreto”.

ESPECIALIZACIÓN PRODUCTIVA 
Y PRESENCIA TERRITORIAL

El desembarco definitivo de TecMan en la 
cuenca productiva del departamento San 
Justo ocurrió en el año 2021 de la mano de 
la Cooperativa Agrícola Ganadera de Por-
teña, que confió en la firma para evaluar 
sus consumos e incorporar tecnología fo-
tovoltaica. Brevemente después, se sumó 
la planta agroindustrial de la Cooperativa 
Agrícola Ganadera de Freyre, dando inicio 
a “una seguidilla de obras en la zona que 
ya lleva más de cinco años y casi cuarenta 
instalaciones solares en San Justo y zonas 
cercanas”. Dada la matriz productiva del 
territorio, la compañía enfoca sus esfuer-
zos en los sectores clave de la economía 
regional. “Teniendo en cuenta que la zona 
se caracteriza por las  explotaciones leche-
ras y avícolas, nos hemos especializado en 
todo lo que hace a los consumos y posibili-
dades de ahorro en Tambos y Granjas con 
gran éxito”, señalan. Esta especialización 
ha llevado a la firma a participar activa-
mente en ámbitos de divulgación técnica, 
como la 7° Expo Feria La Tordilla, donde 
asesoraron a productores sobre cómo la 
energía solar no solo reduce gastos, sino 
que también respalda la tecnificación y las 
crecientes necesidades de potencia de los 
establecimientos.

DE CONSUMIDORES  
A GENERADORES

Para responder con agilidad a las exi-
gencias del campo, TecMan fundamenta 
su propuesta en tres pilares clave:  -Di-
mensionamiento y precisión: “Gracias a la 
experiencia de nuestro equipo de colabo-
radores, logramos obras de excelente ca-
lidad y el dimensionamiento más  ajustado 
a las necesidades de cada establecimien-
to. Esta experiencia nos permite conocer 
con exactitud el ahorro real en todo tipo de 
Tambos y Granjas, y por ende, el tiempo de 
recupero de la inversión”, explicó Nicolli.
-Soporte local inmediato: Como valor 
agregado fundamental, la firma está 
presente de manera directa en la re-
gión. “Dado que estamos presentes con 
nuestro personal técnico y depósito en la 
localidad de Porteña, podemos resolver 
inconvenientes que hacen al manteni-
miento o contingencias a la brevedad”, 
apuntó Manzotti.
Calidad garantizada: La empresa se ase-
gura de ofrecer únicamente “productos 
de marcas de primer nivel internacional 
con garantía real en Argentina”, comen-
tan los empresarios.
El método de trabajo de TecMan no se limi-

ta a la colocación de equipos, sino que inicia 
con un diagnóstico integral. “Todo proyecto 
que encaramos comienza con un análisis 
exhaustivo de los consumos de energía 
eléctrica, horarios y eventuales mejoras 
que hacen más eficientes estos consumos”, 
explican a dúo. La premisa operativa es cla-
ra: conseguir mejores resultados con me-
nores consumos para potenciar el impacto 
económico y ambiental. “Todos los proce-
sos que podamos  realizar con energías 
renovables tienen un gran impacto, no solo 
económico sino social, ya que el cuidado 
del medioambiente es fundamental. Afortu-
nadamente, la tecnología nos entrega per-
manentes innovaciones, mayor potencia en 
paneles y equipos cada vez más eficientes”, 
completa diciendo Nicolli. Este cambio de 
enfoque cobra especial relevancia en el 
contexto económico actual. Desde la  firma 
observan que las empresas agrícolas se 
preocupan cada vez más por la escalada en 
las tarifas: “La incorporación de esta tecno-
logía impacta no solo en el ahorro económi-
co puntual, sino que también permite una 
previsibilidad frente a los aumentos que 
en el último año fueron de más de un 30%, 
permitiendo pasar de ser un comprador de 
energía a producir la misma”, cerró comen-
tando Manzotti.

Revolución solar: TecMan lidera la transformación tecnológica 
y la eficiencia productiva en tambos y granjas avícolas

www.gorgerinoconsulting.com.ar

Los socios Manzotti y Nicolli en una de las obras en el dpto. San Justo.
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»  SINSACATE - Dpto. Totoral  La empresa con más de 

40 años en el agro cordobés, será el 21 de septiembre el 

escenario principal de una jornada de precisión, eficiencia 

y sustentabilidad agrícola que se pondrá al servicio de los 

productores y contratistas de la región.

La agricultura moderna atraviesa una 
transformación sin precedentes, 
impulsada por la urgente necesidad 

de elevar los márgenes productivos, op-
timizar el uso de insumos estratégicos y 
minimizar el impacto ambiental. En este 
contexto exigente, el próximo 21 de sep-
tiembre en la sucursal Sinsacate, Conci 
se convertirá en el epicentro tecnológico 
del norte provincial al recibir una para-
da fundamental de la gira federal John 
Deere en Acción, una iniciativa itinerante 
diseñada para acercar de forma direc-
ta las soluciones de pulverización más 
avanzadas del mercado a productores, 
contratistas y asesores agronómicos de 
todo el país. Durante esta jornada de 
campo y capacitación, el foco central es-
tará puesto en el desembarco del nuevo 
portfolio integral de pulverizadoras de 
las firmas John Deere y PLA. Estas pro-
puestas combinan ingeniería de punta, 
conectividad inteligente y un rendimiento 
operativo superior. 

LA REVOLUCIÓN DE LA 
PULVERIZACIÓN

Entre las principales innovaciones que se 
exhibirán de manera directa se destaca la 
renovada John Deere 440R, un equipo de 
altísima gama concebido para maximizar 
la productividad hectárea a hectárea me-
diante una capacidad de trabajo extendida, 
una estabilidad de botalón sobresaliente 
en terrenos irregulares y la incorporación 
de tecnologías de aplicación selectiva que 
permiten dosificar productos únicamente 
donde el cultivo lo requiere. Complemen-
tando la oferta tecnológica para la zona, 
la gira presentará la pulverizadora John 
Deere 230M, una alternativa sumamente 
versátil y ágil proyectada para producto-
res que buscan confiabilidad, bajo costo 
operativo y máxima eficiencia en esque-
mas de escala intermedia. Asimismo, la 
propuesta se consolida con la presencia 
de la PLA 3600 GD, un desarrollo refe-
rente que destaca por su robustez es-

tructural, elevada capacidad de tanque y 
una integración tecnológica que garantiza 
aplicaciones homogéneas en condiciones 
climáticas variables, respondiendo con 
firmeza a los desafíos cambiantes de los 
planteos agrícolas actuales. Este reco-
rrido técnico abarca más de 15 puntos 
estratégicos situados entre Buenos Ai-
res, Santa Fe, Entre Ríos, Córdoba, Salta 
y Chaco, apoyándose en la sólida red de 
más de 100 concesionarios oficiales que 
integran ambas marcas en el territorio 
nacional. En la sede Sinsacate de Conci, 
la jornada se extenderá de 15:00 a 18:00 
hs. y no solo ofrecerá demostraciones di-

námicas de la maquinaria en acción, sino 
también el respaldo del equipo técnico 
de la concesionaria, consolidando su rol 
como referente en pulverización inteli-
gente y socio estratégico indispensable 
en cada campaña productiva de la provin-
cia. Los interesados en participar pueden 
inscribirse completando sus datos en el 
siguiente enlace https://agroenaccion.
com/ar/evento/toda-la-potencia-de-jo-
hn-deere-en-accion-llega-a-sinsacate/

John Deere presenta junto a Conci el futuro de la pulverización
www.gorgerinoconsulting.com.ar

SIBILLA CON INDUSTRIAS DE SAN JUSTO
El Gobierno de Córdoba, a través del Ministerio de Producción, Ciencia e Innovación Tecnológica, desarrolló 
una agenda de trabajo en el departamento San Justo para acompañar el crecimiento de las empresas y 
fortalecer las condiciones para el desarrollo productivo de la región. El nuevo ministro de Producción, 
Ciencia e Innovación Tecnológica, Fernando Sibilla, recorrió Morteros, Porteña y Seeber, acompañado por 
el legislador Gustavo Tévez, intendentes y representantes del sector productivo. En Morteros se formalizó 
la entrega de beneficios correspondientes a la Ley Provincial N.º 10.792 de Promoción Industrial. Entre 
las empresas alcanzadas se encuentra Rivarosa SA, que incorporará tecnologías vinculadas a la Industria 
4.0 para modernizar y optimizar sus procesos productivos. También Argenbal recibió su certificación 
promocional. En Seeber, Sibilla mantuvo un encuentro con los intendentes de Brinkmann, Seeber, Porteña 
y La Paquita y representantes del sector industrial en el Parque Industrial Regional del Noreste Cordobés. 
El predio cuenta con aprobación definitiva desde 2020, una superficie de 12 hectáreas distribuidas en 13 
unidades funcionales y empresas en distintas etapas de desarrollo: cuatro operativas, tres en construcción 
y cuatro en proyecto. Durante la reunión se analizaron las necesidades vinculadas con la ampliación de 
infraestructura, la disponibilidad de nuevos lotes, servicios y áreas logísticas, con el objetivo de acompañar 
el crecimiento del parque y facilitar la radicación y expansión de nuevas industrias.

El 21 de septiembre a la tarde, Conci presentará en Sinsacate la nueva pulverizadora John Deere 440R

+INFO
 @conci.concesionariojd 
 www.conci.com.ar
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CongregaCoop 2026: Intensa agenda de reuniones en Córdoba, 
rumbo a la tercera edición en el Campus de la Siglo 21
Dario Nuñez, director ejecutivo del CongregaCoop, estuvo 
visitando la ciudad de Córdoba para tomar contacto con 
funcionarios provinciales, referentes del sector agroindustrial, 
y autoridades de la universidad Siglo 21, que albergará el 28 y 
29 de octubre la tercera edición del CongregaCoop, un evento 
de origen brasilero que a través del cooperativismo busca 
potenciar el Mercosur.

CongregaCoop, el congreso inter-
nacional de cooperativismo que 
nació en el nordeste del estado 

de Río Grande do Sul, comienza a des-
andar la cuenta regresiva hacia el 28 
y 29 de octubre. CongregaCoop es una 
red de articulación internacional que a 
través del cooperativismo agropecuario 
y agroindustrial, de servicios públicos y 
de crédito, busca repensar el Mercosur 
desde la práctica asociativa entre Brasil, 
Argentina, Paraguay y Uruguay. 
En este sentido, Dario Nuñez, director 
ejecutivo del CongregaCoop, llegó desde 
Santa Rosa (Brasil) para mantener una 
nutrida agenda de trabajo en la ciudad 
de Córdoba, generada por el partner re-
gional Martin Bergese, CEO del periodi-
co Portal del Interior, la consultora Mar-
tin Bergese & Asoc. y actual Director de 
Producción Cooperativa del Ministerio 
de Cooperativas y Mutuales de la pro-
vincia de Córdoba.  
Nuñez pudo recorrer las instalaciones 
del Campus Córdoba de la Siglo 21 - lu-
gar elegido para la tercera edición del 
evento internacional-, pudiendo avanzar 
en distintos aspectos organizativos con 
Flavia Heredia Tello (Directora de Egre-
sados y Relaciones con la Comunidad) , 

Vanesa Millon (Directora de Centros de 
Excelencia Académica), y Juan Pablo 
Martinez (Coordinador de proyectos de 
Extensión y Vinculación comunitaria). 
Cabe mencionar que la universidad pri-
vada más grande de Argentina, es co-or-
ganizadora del Congreso, junto a las 
instituciones brasileñas SEBRAE (Servi-
cio Brasileño de Apoyo a las Micro y Pe-
queñas Empresas) y SEMEAR Agro Hub 
(centro de innovación en agronegocios 
de Santa Rosa, RS).
Además se concretó una visita a la Bolsa 
y Cámara de Cereales de Córdoba que 
está cumpliendo 60 años, donde fue-
ron recibidos por la presidente Laura 
Passerini y equipo. Mediante su nueva 
plataforma digital MEVA (Mercado de 
Valores Ambientales) la entidad permi-
tirá que el CongregaCoop sea un evento 
internacional carbono neutral, midiendo 
y compensando la huella de carbono de 
los asistentes. La organización que nu-
clea al sector agroindustrial del centro 
del país también se mostró interesada 
en la firma de convenios que permitan 
el intercambio constante de jóvenes 
profesionales, la visita a cooperativas 
referentes que generan valor agregado 
en origen, y la vinculación institucio-

nal / empresarial en próximos eventos 
como FENASOJA (Santa Rosa, Brasil) y 
TrigAR (Córdoba, Argentina). La reco-
rrida por el sector público pudo incluir 
a tres ministerios y la Unicameral. En 
Servicios Públicos fueron recibidos por 
el Ing. Ezequiel Turletto, subsecretario 
de Infraestructura Eléctrica. En Bioa-
groindustria los anfitriones fueron el 
Ing. Marcos Blanda (secretario de Agri-
cultura) y el Lic. Ignacio Tovo (secretario 
de Industria); mientras que en Coopera-
tivas y Mutuales tomaron contacto con 
el flamante ministro Gabriel Frizza. En 
la Legislatura de Córdoba, el Congrega-
Coop fue presentado al legislador Matias 
Chamorro, presidente de la comisión de 
Economía Social.

FUERTES ALIANZAS 
ESTRATÉGICAS 

La coordinación ejecutiva del Congre-
gaCoop realiza desde el año pasado un 
trabajo mancomunado con la Federación 
de Cooperativas Federadas de Argenti-
na (FECOFE), que se ha visto reflejada 
en recorridas grupales por entramados 
cooperativos de ambos países. La en-
tidad gremial agropecuaria argentina 
forma parte de las instituciones coor-
dinadoras junto a CooperLuz, Cotrirosa, 
Coopermil, Cresol, Sicredi, CooperCon-
cordia y Unimed. Como adherentes apa-
recen ACISAP, la universidad UNIJUI, el 
sindicato Sindilojas RS, la expo FENA-
SOJA, el IICA (Instituto Interamericano 
de Cooperación para Agricultura), ADFM 
(Agencia de Desarrollo de Frontera No-
reste), y como patrocinador la distribui-
dora oficial de Arcor, DEISICON. En Ar-
gentina la consultora Martin Bergese & 
Asoc. junto a la agencia Peretti Comuni-
cación son el Partner Regional, mientras 
que el periodico Portal del Interior es el 
Media Partner.
Intercambio cultural, una decena de 
paneles temáticos con expertos de Ar-
gentina y Brasil, un hackathon universi-
tario de juventudes cooperativistas del 
Mercosur, un espacio para networking 
institucional y de negocios, además del 
contacto con diferentes sponsors es-
tratégicos, serán parte del combo que 
propone la tercera edición del Congre-
gaCoop en Córdoba, que seguramente, 
será increíble.

La Universidad Siglo 21 será co-organizadora del congreso de 
cooperativismo más importante del Mercosur, junto a SEBRAE 

y Semear Agro Hub. Staff académico junto a referentes del 
CongregaCoop posan en la Escuela de Negocios del campus Córdoba.

Gracias al aporte estratégico de la Bolsa de Cereales de Córdoba, el CongregaCoop será un evento internacional carbono neutral. La presidente Laura Passerini y equipo 
recibieron a Dario Nunez (Director Ejecutivo CongregaCoop), Martin Bergese (Partner Regional CongregaCoop), y German Tissera Gauch (asesor regional CongregaCoop)

+INFO
 @congregacoop
 congregacoop.com
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Gestión hídrica: revolución en el monitoreo 
de agua potable con tecnología local
»  MORTEROS - Dpto. San Justo  La eficiencia operativa y el 

control técnico en la gestión del agua potable dieron un salto en la 

región noreste con el desarrollo e implementación de +AGUA, una 

plataforma inteligente creada por CoopMorteros para centralizar, 

monitorear y gestionar en tiempo real los sistemas de captación, 

tratamiento y distribución de agua.

La solución ya se encuentra imple-
mentada en cooperativas, munici-
pios e industrias de la región, permi-

tiendo integrar en una única plataforma 
información que antes se encontraba dis-
persa en diferentes sistemas y equipos. 
La gestión de los servicios de agua pota-
ble enfrenta un desafío permanente: con-
tar con información confiable y en tiempo 
real para tomar decisiones, detectar in-
convenientes y actuar rápidamente ante 
cualquier desvío.
+AGUA fue desarrollada para responder a 
esa necesidad. La plataforma se conecta 
directamente con los autómatas progra-
mables (PLC) de las instalaciones y per-
mite supervisar y operar los principales 
componentes del sistema de manera re-

mota. Desde una única interfaz, los equi-
pos técnicos pueden visualizar el funcio-
namiento de bombas, válvulas, caudales, 
niveles y presiones, así como ejecutar co-
mandos de operación, como el encendido 
y apagado de bombas o el cambio entre 
modos manual y automático.
Entre sus principales funcionalidades se 
destacan el Monitoreo integral (supervi-
sión continua de todo el proceso, desde la 
captación en perforaciones hasta la distri-
bución del agua); alarmas en tiempo real 
(detección y notificación de eventos para 
facilitar una respuesta rápida ante situa-
ciones anormales); visualización SCADA 
(diagramas sinópticos que permiten cono-
cer en tiempo real el estado de cada com-
ponente del sistema); análisis y simulación 

(integración con herramientas de mode-
lado hidráulico para analizar el compor-
tamiento de las redes y anticipar posibles 
inconvenientes); y georreferenciación (vi-

sualización de instalaciones y redes sobre 
mapas para facilitar el análisis y la gestión 
territorial).
Uno de los principales diferenciales de 
+AGUA es su arquitectura multi-organiza-
ción (multitenant), que permite que dife-
rentes prestadores utilicen la misma pla-
taforma manteniendo sus datos, usuarios 
y operaciones de manera independiente y 
segura. Esto posibilita incorporar nuevas 
organizaciones sin necesidad de desarro-
llar una infraestructura tecnológica inde-
pendiente para cada una, haciendo que la 
solución sea escalable y eficiente en térmi-
nos de inversión.
Actualmente, +AGUA cuenta con una im-
plementación de alta complejidad que in-
tegra un sistema de captación compuesto 
por decenas de perforaciones, plantas de 
tratamiento mediante ósmosis inversa, 
procesos de cloración automatizada y sis-
temas de medición destinados a consumos 
industriales de gran escala. La experiencia 
demuestra que la digitalización de la ges-
tión hídrica no es una posibilidad futura, 
sino una herramienta concreta para mejo-
rar el control, optimizar recursos y tomar 
mejores decisiones.

PRESENTARON EL PICYM PARA LA REGIÓN ESTE
El Ministerio de Cooperativas y Mutua-
les de Córdoba, junto con la Fundación 
GEN E y la Universidad Católica de Cór-
doba (UCC), impulsan en 5 regiones de 
la provincia la segunda edición del Pro-
grama de Impulso Cooperativo y Mu-
tual (PICyM), una iniciativa destinada a 
acompañar a cooperativas y mutuales 
mediante instancias de formación, men-
torías, innovación y trabajo colaborativo.
En la sede del club Sportivo de la locali-
dad de Balnearia (San Justo) se realizó 
la presentación oficial para la Región 
ESTE del Programa de Impulso Coo-
perativo y Mutual (PICyM). Encabeza-

ron la presentación el intendente local, 
Miguel Mendez; el Secretario de Desa-
rrollo del Ministerio de Cooperativas y 
Mutuales, Domingo Benso; el presiden-
te de la Fundación GEN E, Daniel Calvo 
Sanz; el director de Producción Coope-
rativa del Ministerio de Cooperativas y 
Mutuales, Martin Bergese; y el mentor 
Ricardo Figueroa. Estuvieron presen-
tes referentes institucionales de las 
cooperativas de servicios públicos de 
Morteros, Balnearia, Villa del Rosario, 
Villa Concepción y El Tío, Grupo Devoto, 
y Asoc. Mutual Santa Lucía de Marull. 
Cabe destacar que para el 2026 fue-

ron 14 las instituciones seleccionadas 
(previa inscripción) de la Región ESTE, 
pertenecientes a los departamentos 
San Justo, Río Primero y Río Segundo, 

siendo el funcionario provincial Martin 
Bergese el referente político del terri-
torio, y el periodista Cristian Costa, el 
referente operativo.

La Cooperativa de Servicios Públicos de Balnearia fue la anfitriona del primer encuentro de la Región ESTE.
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EL MODELO COOPERATIVO DEJÓ SU HUELLA EN EL CONGRESO PULSO
En el Auditorio de la Sociedad Rural de Jesús 
María, se llevó a cabo los días 19 y 20 de agos-
to el Congreso de Capital Humano "PULSO", un 
evento organizado por la consultora GPS Soste-
nible que contó con figuras estelares del ámbi-
to de la innovación y las organizaciones como 
Alejandro Melamed y Connie Ansaldi. Entre sus 
momentos más destacados, el congreso alber-
gó el panel "Gestión democrática del talento: 
Organizaciones que le pertenecen a su gente", 
un espacio de debate disruptivo moderado por 
Martín Bergese (Director de Producción Coope-
rativa del Ministerio de Cooperativas y Mutuales 
de Córdoba y consultor internacional). La mesa 
puso sobre la mesa el choque entre dos filoso-
fías organizacionales: la velocidad vertical de la 
empresa tradicional frente al modelo participati-
vo e interdisciplinario de las cooperativas.

El debate permitió contrastar la gestión del 
capital humano en dos niveles fundamentales 
del ecosistema cooperativo: +Primer grado ( 
territorio): Cristian Durán (CoopMorteros) junto 
a Mercedes Seculini y Florencia Ardiles (Coope-
rativa de Serv. Pub. de Jesús María y Col. Caro-
ya) expusieron la complejidad del día a día. Sus 
organizaciones gestionan el talento "cara a cara" 
con el asociado y la comunidad local, enfrentan-
do el desafío de contratar, promover y resolver 
conflictos en estructuras donde cada decisión 
impacta directamente en los servicios esencia-
les de la región. +Segundo grado (Integración 
nacional): Leticia Palmes (COLSECOR) aportó 
la perspectiva de una red que integra a cientos 
de entidades a lo largo del país. Su foco estuvo 
puesto en la articulación de voluntades, la cultu-
ra colaborativa y la necesidad de gestionar equi-

pos con una mirada federal y descentralizada.
La conclusión del encuentro dejó una certeza: 
lejos de ser una traba, la gobernanza demo-
crática es un valor diferencial de sostenibili-
dad humana y social. El verdadero reto para 

los líderes del sector no es copiar las recetas 
del mundo corporativo, sino profesionalizar 
la gestión sin perder la identidad cooperativa, 
transformando la participación democrática 
en una ventaja competitiva.

Duran, Palmes, Ardiles, Seculini y Bergese.

MUTUAL SP. BELGRANO REALIZÓ APORTE 
ECONÓMICO AL HOSPITAL DE LA PARA
La Mutual Sportivo Belgrano realizó un aporte de $5.000.000 al Hospital Municipal 
Juan D. Perón de La Para (Río Primero), destinado a acompañar el proyecto para la 
incorporación de un nuevo mamógrafo, una herramienta fundamental para fortale-
cer las acciones de prevención y el acceso a estudios de salud para la comunidad. 
La entrega se concretó en la Casa Central de Mutual Sportivo Belgrano y contó con 
la presencia de autoridades de la institución, representantes del Municipio y de la 
Dirección del Hospital. La actividad contó con la presencia destacada del intenden-
te municipal, Jose Piana, y del presidente de la entidad mutualista, Roman Folli.

CoopMorteros incorpora su  
primer vehículo 100% eléctrico
En el marco de su programa de modernización e innovación institucional, CoopMor-
teros sumó a su flota operativa el primer vehículo 100% eléctrico de la organización. 
La adquisición marca un hito en la gestión de los servicios locales y consolida una 
estrategia orientada al desarrollo sostenible y la reducción del impacto ambiental en 
la vía pública. La unidad incorporada es un utilitario DFSK eC35, impulsado de manera 
exclusiva por energía eléctrica. El vehículo fue asignado de forma específica al área de 
mediciones de servicios urbanos, un sector operacional caracterizado por recorridos 
de corta distancia y continuas detenciones. 
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»  CÓRDOBA  Los trabajos se ejecutan a lo largo de 

62,9 kilómetros de extensión. Hay varios kilómetros ya 

pavimentados y se avanza en la ejecución de los distribuidores 

de acceso a las localidades. La obra genera más de 250 puestos 

de trabajo entre directos e indirectos.

La megaobra que está ejecutando el 
Gobierno de Córdoba para finalizar 
la Autopista Ruta 19 entre Córdoba y 

San Francisco presenta un avance del 30%.
Los trabajos, a cargo de la empresa Ca-
minos de las Sierras, se llevan adelante 
a lo largo de 62,9 kilómetros para lograr 
un perfil de dos carriles por sentido de 
circulación, control total de accesos y 
colectoras: De esa manera, se garantiza-
rá una conexión segura y eficiente entre 
Córdoba y San Francisco; y se beneficiará 
el desarrollo productivo de la provincia 
y el intercambio comercial del Mercosur.

El tramo ubicado entre Santiago Temple y 
Arroyito muestra un alto grado de avan-
ce. La ejecución del puente de acceso a 
la localidad de Los Chañaritos ya finalizó; 
las máquinas trabajan en la pavimenta-
ción de los 3,3 kilómetros que componen 
el camino que unirá la Autopista con esa 
localidad; y se avanza en la pavimenta-
ción de los casi 12 kilómetros ubicados 
entre Los Chañaritos y el distribuidor de 
acceso a Tránsito.
Respecto a ese distribuidor, próximamen-
te comenzará el montaje de las vigas, al 
igual que en el puente ubicado sobre el 

río Xanaes. Y, además, se está realizando 
el movimiento de suelo y la colocación 
del paquete granular en las calzadas ubi-
cadas entre el puente del río Xanaes y el 
distribuidor de acceso a Arroyito.
Por su parte, entre Cañada Jeanmaire y 
San Francisco se está avanzando con el 
movimiento de suelo, colocación de pa-
quete estructural y asfalto a lo largo de 8 
kilómetros desde el comienzo del tramo 
y Colonia Marina; y se están ejecutando 
los distribuidores de acceso a Devoto y 
Colonia Marina, mediante el hormigona-
do de las estructuras. 
Asimismo, continúa la ejecución de re-
tornos; la reubicación y subterraniza-
ción de líneas de alta y media tensión 
ubicadas en la traza; y la realización de 
tareas de movimiento de suelo y paque-
te estructural entre Devoto y el ingreso 
a San Francisco.
Los trabajos que se llevan adelante gene-
ran más de 250 puestos de trabajo entre 
directos e indirectos.

CÓRDOBA COMO 
EPICENTRO DEL 

MERCOSUR

En las últimas tres décadas, América Lati-
na presenció una de las transformaciones 
económicas y productivas más drásticas del 

siglo XXI. Brasil no solo dejó de ser un actor secunda-
rio en el mercado de commodities: pateó el tablero 
del agronegocio mundial y desplazó a Estados Uni-
dos como el mayor productor y exportador de soja, 
además de tomar la delantera en el mercado global 
de carne vacuna. Sin embargo, para los argentinos, 
el fenómeno no solo se mide en comparación con las 
potencias del Norte, sino mirando al otro lado del río 
Uruguay. A comienzos de los años 2000, la Argentina 
y Brasil producían prácticamente la misma cantidad 
de granos. Hoy, la realidad muestra una brecha abis-
mal: el país vecino produce dos veces y media más 
que el nuestro, y solo su cosecha de soja supera con 
creces a toda la producción granaria argentina com-
binada. En los últimos 25 años, esa diferencia acumu-
lada alcanzó la cifra imponente de 1.550 millones de 
toneladas de alimentos de ventaja —el equivalente 
a 12 cosechas récord argentinas—, traduciéndose 
en divisas por alrededor de US$ 476.000 millones. 
Dentro de este engranaje de éxito, el Estado de Rio 
Grande do Sul (RS) ocupa un lugar de vanguardia. Po-
tencia agroalimentaria por excelencia, es el segundo 
productor nacional de soja, líder en trigo y responsa-
ble de más del 70% del arroz de Brasil. En el Noroeste 
Gaúcho, conocido como el "Cinturón de la Soja", late 
el corazón de la agricultura familiar de alta precisión. 
Ciudades pujantes como Santa Rosa (cuna nacional 
de la soja y sede de la FENASOJA), Horizontina (polo 
industrial de maquinaria) e Ijuí (hub de innovación) 
han consolidado un modelo único sustentado en la 
fuerza cooperativa, el liderazgo lácteo, y la doble 
cosecha. Este puente de innovación, asociativismo 
y conocimiento entre el modelo gaúcho y el agro 
argentino tendrá su cita cumbre en nuestra provin-
cia de Córdoba el próximo 28 y 29 de octubre en el 
campus de la Universidad Siglo 21, mediante la rea-
lización del 3er CongregaCoop (evento originario de 
Santa Rosa, Brasil). Para el agro cordobés y argentino, 
recibir al CongregaCoop no representa solo un inter-
cambio institucional, sino la posibilidad de asimilar 
de primera mano las herramientas que convirtieron 
a Rio Grande do Sul en una potencia asociativa. En un 
contexto donde la Argentina busca rehacer sus bases 
macroeconómicas e impulsar de nuevo su potencial 
agroindustrial, la integración con las cooperativas y 
pymes del Noroeste Gaúcho aporta claves concre-
tas sobre escalabilidad, tecnología aplicada, valor 
agregado en origen e integración vertical. El modelo 
brasileño demostró que cuando el Estado no asfixia 
al campo y el asociativismo privado invierte con cer-
tidumbre, el agronegocio se transforma en el motor 
indiscutido del desarrollo integral de una nación. A 
35 años de la firma del tratado Mercosur en Asunción 
(PY), la llegada del CongregaCoop a Córdoba marca 
un paso decisivo para reescribir esa historia de inte-
gración y crecimiento a escala regional.
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Autopista Ruta 19: la megaobra  
que unirá Córdoba con San Francisco 
tiene un avance del 30 por ciento

La provincia de Córdoba finalizara la histórica autopista que tendría que haber terminado el gobierno nacional.






