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La ganaderia y el cooperativismo tienen un futuro enorme por delante. Por eso en Portefia

(San Justo) se realizd con éxito la tradicional jornada de UNCOGA con apoyo de CONINAGRO vy los
gobiemos de Cdrdoba y Santa Fe. De izq a der. Marcelo Cravero y Martin Bergese (Gob. de Cdrdoba),

Henry Maletto (UNCOGA), Vanesa Padulles (CONINAGRO), Ignacio Mantaras (Gob. Santa Fe),

y el referente historico Carlos Garetto. _Pégs 4y 6
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Semillas - Agroquimicos - Fertilizantes 0800 332 8300
RUTA 17, LA PARA. Contacto: 3563 404704 fom@d
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#Planta de fabricacion propia.

Consultas al 3575-408051




Mird lo que estamos
haciendo los cordobeses.

NUEVO
CRUCE A

TRASLASIERRA
POR LOS GIGANTES

Estamos construyendo 90 kildmetros
de camino de montafa, uniendo Tanti con Taninga
por la Ruta Provincial 28.

Una alternativa més corta para conectar nuestros valles,
acercar paisajes maravillosos y potenciar el turismo.

Los cordobeses seguimos
marcando el camino.
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JUNTO AL SECTOR
AG ROPECUARIO
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Los grandes negocios nacen donde
las personas correctas se encuentran.

DE AGOSTO Salén Club Sportivo
1 BALNEARIA Balnearia-19:00 h

En los 10 afios de Grupo MBC celebramos el camino recorrido junto a productores,
empresas y aliados que impulsan el crecimiento del sector agropecuario.

Disertan:

¥» Mariano Echegaray Ferrer
& 8 Lic. en Administraciéon, Contador Publico,
' Asesor Fiscal y de Gestién del Sector Agro.

Confirme su asistencia _>|
Organiza: mu BC escaneando el cédigo QR
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Consultas al 3563-668083

Acompaian: €575 2orunss C  BROUWER® [},|HORMIOBRAS
VLVA Corretaje.al' Sanidad + Nutricién

Desde 1978 construyendo confianza con cada cliente

)\ Gustavo Lazzari
Economista y Empresario PyME
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UNCOGA reunio a mas de 120 productores y referentes de
Cordoba y Santa Fe para debatir el futuro de la ganaderia

» PORTENA — Dpto. San Justo La Unién de Cooperativas Ganaderas
(UNCOGA), junto con CONINAGRO y la Cooperativa Ganadera
Agricola y de Consumo Portefia, organizé una Jornada Ganadera

que convocd a productores, dirigentes cooperativos, funcionarios

provinciales y especialistas para analizar el escenario econémico, las

perspectivas del mercado y los desafios que enfrenta el sector en una

coyuntura considerada histérica para la produccion de carne vacuna.

a localidad de Portefia reunié el pasa-
Ldo 24 de junio a mas de 120 producto-

res, dirigentes cooperativos, profesio-
nales y funcionarios de Cérdoba y Santa Fe
en una nueva Jornada Ganadera impulsada
por la Unién de Cooperativas Ganaderas
(UNCOGA), junto a CONINAGRO vy la Coo-
perativa Ganadera Agricola y de Consumo
Portena Ltda.
Desarrollada en el auditorio del Centro
Comercial de Portefa, la convocatoria se
consolidd como un espacio de analisis e
intercambio para abordar el presente y las
perspectivas de la ganaderia argentina. La

participacién de referentes del sector pu-
blico, el cooperativismo y especialistas de
reconocida trayectoria permitié debatir las
oportunidades que abre el escenario inter-
nacional y los desafios que plantea el con-
texto econdémico para la produccion.

Mas alléd de las exposiciones técnicas, la
jornada tuvo como principal valor generar
un espacio de encuentro entre productores,
cooperativas, entidades gremiales y orga-
nismos publicos para intercambiar visiones
sobre el presente y el futuro del sector.

La apertura estuvo acompanada por autori-
dades y referentes vinculados a la produc-

UNCOGA agrupa en
un radio de 150 km
a 7 mil productores
de 9 cooperativas
agropecuarias de
Cordoba y Santa Fe.

cién de Coérdoba y Santa Fe, quienes coin-
cidieron en la importancia de fortalecer el
trabajo conjunto entre el sector publico y
privado para aprovechar el momento que
vive la ganaderia. El encuentro contd con
la participacion de autoridades y referen-
tes del cooperativismo agropecuario, entre
ellos Henry Maletto, presidente de UNCO-
GA; Vanesa Padullés, presidente de CONI-
NAGRO Cérdoba; Alberto Candelero, de SO-
DECAR y la Cooperativa Ganadera Agricola
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del interior del pais.

Historia y compromiso
con los productores rurales

y de Consumo Portefa; y los dirigentes de
CONINAGRO, Gustavo Gaich, Carlos Ga-
retto y Diego Brauer. También estuvieron
presentes funcionarios de los gobiernos
de Coérdoba y Santa Fe. Por Cérdoba par-
ticiparon Marcelo Cravero, director de Le-
cheria del Ministerio de Bioagroindustria,
y Martin Bergese, director de Produccién
Cooperativa del Ministerio de Cooperativas
y Mutuales. En representaciéon de Santa
Fe asistié Ignacio Mantaras, secretario de
Agricultura y Ganaderia.

UNA OPORTUNIDAD QUE EXIGE
MAYOR EFICIENCIA

Uno de los conceptos que atravesd las dis-
tintas intervenciones fue que la ganaderia
argentina atraviesa un escenario especial-
mente favorable, aunque ese contexto sélo
podra aprovecharse plenamente si se tra-
duce en mejoras de productividad, incorpo-
racién de tecnologia y mayor eficiencia en
todos los eslabones de la cadena.

El presidente de UNCOGA, Henry Maletto,
anfitrion de la jornada, destaco la amplia
respuesta que tuvo la convocatoria y el
compromiso demostrado por los distintos
actores de la cadena ganadera.

“La convocatoria superd ampliamente
nuestras expectativas; no esperabamos
contar con una participacion tan importan-
te”, expresd. Maletto agradecié especial-
mente la presencia de las autoridades de
las provincias de Coérdoba y Santa Fe, asi
como el acompanamiento de CONINAGRO
y de las cooperativas asociadas que hicie-
ron posible la organizacion del encuentro,
entre ellas, las cooperativas cordobesas
Agricola Ganadera de Morteros Ltda., Gana-
dera Agricola y de Consumo Portefna Ltda.
y Agricola, Ganadera y de Consumo Freyre
Ltda., integrantes de UNCOGA junto a sus
pares de Santa Fe.

El funcionario Marcelo Cravero destaco la
necesidad de avanzar en herramientas de
financiamiento adaptadas a las caracteristi-

Continda en pagina 6 >>
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cas del sector y remarco que el desafio invo-
lucra a todos los actores. “Para aprovechar
el momento que tiene la ganaderia, no solo
a nivel argentino sino a nivel mundial, la
clave fundamental esta en que todos tene-
mos gque ponernos a trabajar: los gobiernos,
las entidades del campo, los frigorificos, las
camaras industriales y los productores”. El
morterense también llam¢ a reflexionar so-
bre el costo que representa la falta de efi-
ciencia en los distintos sistemas producti-
vos, desde la cria hasta la industrializacion.
En la misma linea, Martin Bergese conside-
ré que la actividad ganadera continda mos-
trando un importante dinamismo y destaco
el potencial que todavia ofrecen los mer-
cados internacionales. “La ganaderia viene
traccionando fuerte en todo el pais, y nos
encontramos ante un mercado tremendo a
nivel mundial que todavia falta conquistar,
mas alld de los mercados que Argentina ya
tiene”. Para el funcionario marulense, ese
escenario favorable también representa una
oportunidad para recuperar productores ga-
naderos en distintas regiones del pais.
Desde Santa Fe, Ignacio Mantaras puso
el foco en la necesidad de mejorar la pro-
ductividad mas alla de la recuperacion del
stock bovino. “No solo recuperar stock; nos
interesa mas producir mas kilos por hec-
tarea, que cada madre dé un ternero y que
ese ternero se destete a tiempo. Hay mucho
para hacer que no pasa solamente por au-
mentar la cantidad de animales”. Ademas,
destacd el creciente nivel de inversion que
comienza a observarse en infraestructura,
manejo de rodeos y nuevas tecnologias
aplicadas a la produccion.

UN ESCENARIO INTERNACIONAL
CON SENALES POSITIVAS

El programa técnico de la jornada incluyd
las disertaciones del consultor ganadero
Victor Tonelli y del economista David Mia-
Zzo, quienes aportaron herramientas para
interpretar el contexto que enfrenta actual-
mente la actividad.

Tonelli desarrollé la conferencia "Oportu-
nidades en la nueva era de la ganaderia”,
donde explicé con cierta euforia por las
oportunidades que presenta, que la de-
manda mundial de carne vacuna continua
creciendo de manera sostenida mientras la
oferta internacional atraviesa un proceso
de recuperaciéon de stocks que podria ex-
tenderse durante varios anos. El especia-
lista sostuvo que este escenario represen-
ta una oportunidad histérica para paises
exportadores como Argentina y alent6 a
los productores a continuar invirtiendo en
infraestructura, manejo y eficiencia para
responder a una demanda que mantiene
perspectivas favorables.

Por su parte, David Miazzo present6 la
charla "Hoja de Ruta 2026", en la que ana-
lizo las principales variables macroeco-
nomicas que impactan sobre la actividad.
Entre los aspectos positivos menciond la
estabilidad cambiaria registrada durante
los ultimos meses y la baja de las tasas de
interés para las empresas, una situacion
gue —segun explico—, puede convertirse en
una oportunidad para impulsar inversiones
productivas. Al mismo tiempo, advirtié so-
bre algunos factores que contindan condi-
cionando al sector, como el atraso relativo
del tipo de cambio para la exportacion y la

Victor Tonelli: “La demanda
global abre una oportunidad
historica para invertiry
producir mas”.

David Miazzo: “El contexto
financiero actual ofrece una
ventana favorable para las
inversiones”.

de un centenar de asistentes colmaron el Centro Industrial de Portefia.

lenta recuperacion del consumo interno,
aun afectado por la pérdida del poder ad-
quisitivo de los salarios.

Ignacio Mantaras:
“El desafio es mejorar
la productividad antes

”

que aumentar el stock”.

Marcelo Cravero:

“La eficiencia y el trabajo
conjunto seran claves para
sostener el crecimiento”.

Henry Maletto:

“La convocatoria supero
ampliamente nuestras
expectativas, y es muy
importante contar con
funcionarios de Cordoba
y Santa Fe”.

Martin Bergese:

‘La ganaderia tiene margen

para expandirse y conquistar

nuevos mercados”.
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Bv. Belgrano 451, Balnearia - Prov. de Cordoba | Tel - (3563) 421260
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La nueva molécula de Fender para blindar
tu lote contra malezas resistentes

Lanzamos Piroxa 85 Fender, la nueva molécula de referencia para
: , €l manejo de resistencias. Su accion residual de 8 a 12 semanas forma
@ “t/2 una barrera protectora en el suelo, garantizando un control prolongado
. sobre gramineas y latifoliadas dificiles.

Conocé nuestra linea
completa de herbicidas

@ info@fenderagro.com fenderagro.com fender_agro - | F E N D E R
@ Fender-agro @ +54 9 3525 591021
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Cordoba lanzo la Escuela del Suelo
para promover el manejo sostenible
de este recurso estratégico

» LABOULAYE - Dpto. R. S. Pena La iniciativa del Ministerio de
Bioagroindustria brindara capacitacién y actualizacion técnica a
productores, profesionales, estudiantes, docentes y a la comunidad
en general. Con la Escuela del Suelo y la Escuela del Agua, Cérdoba
se convierte en la primera provincia del pais en contar con dos
espacios publicos de formacién dedicados a la gestidn sostenible de

los recursos naturales.

n el marco del Dia Internacional de
Ela Conservacion del Suelo, la Pro-

vincia, a través del Ministerio de
Bioagroindustria, presentd la Escuela
del Suelo, un nuevo espacio de forma-
cion, actualizacion técnica y construccidn
colectiva de conocimientos destinado a
productores, profesionales, estudiantes,
docentes y a la comunidad en general.
La iniciativa, impulsada por la Secreta-
ria de Agricultura y Recursos Naturales,
busca fortalecer las capacidades para el
manejo sostenible de los suelos median-
te la difusion de practicas orientadas a
conservar y mejorar este recurso estra-
tégico para la produccion, la seguridad
alimentaria y el desarrollo sostenible de
la provincia.
El lanzamiento se realizé durante una jor-

nada técnica en la ciudad de Laboulaye,
donde el secretario de Agricultura y Re-
cursos Naturales, Marcos Blanda, presen-
té la propuesta como un ambito perma-
nente de capacitacion y articulacién entre
los sectores publico y privado, orientado a
generar herramientas para el cuidado del
suelo. Con esta incorporacion, la provincia
suma un nuevo espacio de formacién que
se complementa con la Escuela del Agua,
dependiente del Ministerio de Infraestruc-
tura y Servicios Publicos.

De esta manera, Cérdoba se convierte en
la primera provincia del pais en contar
con ambas iniciativas dedicadas a la ca-
pacitacién y gestion de los recursos natu-
rales, consolidando una politica integral
para afrontar los desafios productivos y
ambientales presentes y futuros.

Blanda presentd la iniciativa en el sur-sur cordobés.
|

La Provincia avanza con la
pavimentacion de la ruta que
une Colonia Caroya y Tinoco

» COLONIACA

£

Dpto. Colon Laobraregistraunavance del15

por ciento y forma parte del proyecto vial que, en una segunda etapa,
llegara hasta Santa Rosa de Rio Primero. Actualmente se ejecuta la
rotonda de acceso en la interseccion de la Ruta Provincial A-174 con
el camino S-433. La intervencidén mejorara la conectividad regional,
fortalecera el desarrollo productivo y brindara mayor seguridad vial

a quienes transitan por el sector.

L Gobierno de Cordoba, a través del
EMinisterio de Infraestructura y Ser-

vicios Publicos, avanza con la pavi-
mentacion de la Ruta Provincial S-433, que
conecta Colonia Caroya con Tinoco, una
obra estratégica para mejorar la conectivi-
dad del norte del departamento Coldn vy el
acceso hacia el departamento Rio Primero.
Los trabajos presentan un avance del 15
por ciento y actualmente se concentran
en la construccion de la rotonda ubicada
en la interseccién de la Ruta Provincial
A-174 con el camino S-433, principal ac-
ceso a la localidad de Tinoco.
En forma paralela, contindan las tareas
vinculadas a la preparacion de la traza
para el futuro asfaltado.
La intervencién comprende la pavimen-
tacion de 10,1 kildmetros de la Ruta Pro-
vincial S-433, en el tramo que se inicia
en la interseccion con la Ruta Provincial
A-174, cruza el rio Carnero y bordea por
el sur la localidad de Tinoco.

Esta obra constituye la primera etapa
de un proyecto vial de mayor alcance
que prevé extender posteriormente la
pavimentacién hasta Santa Rosa de Rio
Primero, dando cumplimiento al compro-
miso asumido por el gobernador Martin
Llaryora con ambas comunidades.

Una vez finalizada, la obra permitira opti-
mizar la circulacion entre localidades de
los departamentos Colén y Rio Primero,
reduciendo los tiempos de viaje, mejo-
rando las condiciones de seguridad vial y
potenciando el desarrollo productivo de
una regioén con fuerte actividad agricola
y ganadera.

Actualmente, la Ruta Provincial S-433 pre-
senta una superficie enripiada y una geo-
metria irregular, condiciones que dificultan
la transitabilidad, especialmente durante
periodos de lluvias. La nueva infraestruc-
tura resolverd estas limitaciones y ofrecera
un corredor mas seguro y eficiente para ve-
cinos, productores y transportistas.

SEMBRAMOS DEDICACION,

COSECHAMOS RESULTADOS

-, SUCURSAL:

@ masagro.centro @ masagrocba

SUCURSAL:

~ SANTA ROSA
DE Ri0 PRIMERO
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Diversur Agro juega fuerte la previa de la proxima campana gruesa

» BALNEARIA -

Dpto. San Justo Con una

importante

convocatoria de productores de la regidon noreste, la firma
presentd el portfolio de semillas Advanta para la camparia
2026/27 y abordé las perspectivas de los principales cultivos. El
crecimiento del girasol en el noreste cordobés, la recuperacion
del maiz y el escenario del mercado de granos fueron algunos

de los ejes del encuentro.

on una gran afluencia de produc-
‘ tores y asesores de la regién de

Ansenuza, Diversur Agro realizo
en Balnearia una jornada técnica en la
que presentd el portfolio de semillas Ad-
vanta para la campafia 2026/27 y analizé
el escenario productivo y comercial que
enfrentaran los principales cultivos esti-
vales. El encuentro reunié a especialis-
tas, clientes y representantes del sector
agropecuario para compartir las ultimas
novedades en genética para maiz, sorgo
y girasol, ademas de un completo ana-
lisis sobre el mercado de granos y las
perspectivas para la proxima campana.
En un contexto donde las decisiones de
siembra dependen cada vez mas de va-
riables agronémicas, econémicas y clima-
ticas, la jornada se convirtié en un espacio

de actualizacion técnica para productores
del noreste cordobés, quienes comenza-
ron a delinear las estrategias de cara al
nuevo ciclo agricola. Durante la jornada,
el Ing. Ag. Matias Platé, responsable de
Diversur Agro, destacd el crecimiento que
viene experimentando la empresa junto al
acompanamiento de sus clientes.

“El crecimiento que estamos teniendo
es consecuencia de la planificacién, del
trabajo y de la disciplina que venimos
sosteniendo desde hace varios afios”,
senald. Platé remarcd ademas que la re-
presentacion de Advanta constituye una
ventaja estratégica para responder a las
distintas necesidades del productor. “Re-
presentar a una empresa como Advanta,
que tiene una fuerte oferta en los tres
cultivos que hoy son clave para nuestra

“El girasol es un cultivo que, después del problema de la
chicharrita, vino a ocupar un papel muy importante en la
zona. Advanta esta peleando por el liderazgo del mercado
de girasol en Argentina, y eso también nos posiciona como
distribuidor”. Matias Plate (Diversur Agro)

i
3

Nianuf J

El Ing. Agr. Matias Plate junto al equipo de Diveréur Aaro. |

Zona —sorgo, maiz y girasol—, nos da la
versatilidad necesaria para responder
ante cualquier inclemencia climatica, la
aparicion de nuevas plagas o los cambios
que plantea cada campafna.” Segun ex-
plico, esa amplitud de opciones permite
disefar estrategias mas flexibles, adap-
tadas tanto a los planteos agricolas como
a los sistemas mixtos predominantes en
la cuenca tambera del noreste cordobés.

EL GIRASOL DEJO DE
SER ALTERNATIVA PARA
TRANSFORMARSE EN CULTIVO
ESTRATEGICO

Uno de los ejes centrales del encuen-
tro estuvo dedicado al crecimiento que
viene mostrando el girasol en la region.
El Ing. Ag. Héctor Lagarde present6 las
novedades del portfolio de hibridos Ad-
vanta y analizo6 el fuerte desarrollo que
viene registrando este cultivo durante
las Ultimas campanas. Para Matias Platé,
el cambio ya forma parte de la realidad
productiva de la zona. “El girasol es un
cultivo que, después del problema de la
chicharrita, vino a ocupar un papel muy
importante. Lleva dos o tres anos cre-
ciendo en nuestra region y hoy ya forma
parte de la rotacion y de la planificacion
de muchos productores”.

La mayor diversificacion de los planteos
agricolas, junto con la necesidad de redu-
cir riesgos y mejorar la estabilidad de los
sistemas productivos, posiciono al girasol
como una alternativa cada vez mas consi-
derada dentro del noreste de Cérdoba. En
ese contexto, Platé destacd que Advanta
viene consolidando su liderazgo en este
segmento. “Advanta esta peleando por el

» s
N
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liderazgo del mercado de girasol en Ar-
gentina y eso también nos posiciona como
una agronomia con una propuesta muy
completa para nuestros clientes”.
Durante el encuentro también se anali-
zaron las perspectivas productivas para
los principales cultivos estivales. Segun
se expuso, las recientes heladas y un es-
cenario sanitario mas favorable vuelven
a mejorar las expectativas para el maiz,
luego de campanas atravesadas por la
problematica de la chicharrita. La soja
continla apareciendo como una alter-
nativa solida, especialmente dentro de
los planteos de doble cultivo trigo-soja,
mientras que el sorgo tenderia a concen-
trarse principalmente en los esquemas
mixtos destinados a la confeccion de re-
servas forrajeras. La posibilidad de con-
tar con materiales competitivos para los
tres cultivos permite a los productores
definir estrategias de siembra con mayor
flexibilidad frente a las condiciones que
vaya presentando la campana.

UNA CAMPANA DE
OPORTUNIDADES QUE EXIGIRA
PRECISION COMERCIAL

El cierre de la jornada estuvo a cargo del
Lic. Javier Roca, quien analizd el contexto
del mercado de granos y las perspectivas
econdmicas para la campana 2026/27.
El especialista explico que los margenes
proyectados para trigo, soja, maiz y gira-
sol se presentan inicialmente en terreno
positivo, aunque advirtié que el aumento
de los costos obliga a manejar con mucha
precision las decisiones comerciales. “Es
una campana ajustada desde los nume-
ros, pero inicialmente los margenes de los
cuatro principales cultivos son positivos”.
Roca sostuvo que el principal desafio es-
tara en definir correctamente los objetivos
de venta. “No es una campana de cambio
de tendencia; es una campana de oportu-
nidad. Por eso es fundamental tener muy
claros los precios objetivo de cada culti-
vo”. Respecto del maiz, considerd que el
ingreso de la cosecha genera un contex-
to favorable para quienes deban realizar
compras durante los préximos meses,
mientras que en soja recomendd seguir
de cerca la volatilidad que podria generar
el comportamiento climatico tanto en Es-
tados Unidos como en Sudameérica.

En cuanto al aspecto productivo, antici-
po que las proyecciones climaticas bajo
“EL Niflo” permiten esperar una campana
con buenas condiciones para los culti-
vos. “Siempre que tenemos un afio Nifo,
el rendimiento promedio nacional suele
ubicarse por encima de la media histéri-
ca. Los kilos van a estar”, cerré diciendo.
Sin embargo, remarcd que justamente
esa mayor previsibilidad productiva obli-
ga a anticipar coberturas de precios an-
tes de la cosecha para capturar mejores
oportunidades comerciales.
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TECMAN: Energia solar como inversion
estratégica para la produccion

» MIRAMAR DE ANSENUZA - Dpto. San Justo La firma

cordobesa desarrolla soluciones

integrales de gestion

energética para empresas de distintos rubros, acompariando

desde el diagnéstico

inicial hasta el seguimiento del

funcionamiento de cada instalacién. La experiencia de la
Granja Avicola La Nana (Miramar), es un ejemplo concreto

de esa transformacion.

urante muchos anos, la incorpora-
D cién de energia solar estuvo asocia-

da exclusivamente a la instalacion
de paneles fotovoltaicos. Sin embargo, el
crecimiento de esta tecnologia y la comple-
jidad de los procesos productivos hicieron
evolucionar ese concepto hacia un servicio
mucho mas amplio, donde la ingenieria y la
planificacion ocupan un rol determinante.
Ese es el modelo de trabajo que desarrolla
TECMAN Energia Solar, empresa cordobe-
sa especializada en soluciones de eficiencia
energética y generacion fotovoltaica, con
fuerte presencia en la provincia de Cérdo-
ba que esta dirigida por los ingenieros Os-
valdo Manzotti (especialista en Gestion de
la Energia y auditor 1SO 50001), y Carlos
Nicolli (especialista en Energias Renova-
bles y gestor energético y ambiental). Su
propuesta comienza mucho antes del ini-
cio de una obra. Cada proyecto parte de un
relevamiento técnico del establecimiento,
donde se analizan los consumos historicos,
la demanda de potencia, la estacionalidad
del uso de la energia y las proyecciones
de crecimiento de la empresa. Con esa in-
formacién se disefia un sistema adaptado
a las necesidades reales del cliente, bus-
cando el equilibrio entre inversién, ahorro
y tiempo de recuperacién. La intervencién
no finaliza con la puesta en marcha. El
acompafnamiento técnico continda durante

» . ——
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el funcionamiento del sistema, verificando
su rendimiento y asesorando al productor
para obtener el maximo aprovechamiento
de la energia generada. Actualmente, la
empresa desarrolla proyectos para esta-
blecimientos agropecuarios de distintos
rubros, industrias, cooperativas, plantas de
acopio, sistemas de bombeo y empresas de
servicios, demostrando que la generacién
fotovoltaica puede adaptarse a realidades
productivas muy diferentes.

GRANJA AVICOLA REDUCE A LA
MITAD SU CONSUMO ELECTRICO

Uno de esos proyectos se encuentra en
Granja Avicola La Nana SA, ubicada en Mira-
mar de Ansenuza, donde Raul Pascuale (p)
y Raul Pascuale (h) llevan adelante un em-
prendimiento dedicado a la produccién co-
mercial de huevos. El proyecto comenzo en
2020 con la construccion del primer galpon
y un ano después inicié la produccion. “Es
un emprendimiento que empezamos hace
cinco afnos y hoy tenemos un galpén en fun-
cionamiento con 30.000 gallinas, con una
postura promedio de entre 27.000 y 28.000
huevos diarios” comenta Raul Pascuale
(p). La empresa atraviesa actualmente una
nueva etapa de expansion. Mientras avanza
la construccion de un segundo galpon para
otras 30.000 aves, incorporé una moderna
clasificadora automatica de origen brasile-
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fio, capaz de seleccionar los huevos segln
su tamano antes de su comercializacion. La
inversion permanente en infraestructura y
tecnologia forma parte de una estrategia
de crecimiento donde la eficiencia ocupa un
lugar central.

Como sucede en buena parte de las produc-
ciones intensivas, la energia eléctrica repre-
senta uno de los principales componentes
de la estructura de costos de la empresa.
“Uno de los costos mayores que tenemos en
la granja es, por supuesto, el alimento de las
aves, y después el costo de la energia eléctri-
ca", resume Pascuale. En la actividad avico-
la, ademas, el consumo energético presenta
una fuerte variacion estacional. “En verano
tenemos un gran costo de energia porque
todo el sistema de refrigeracion es eléctri-
co. Tenemos una diferencia de consumo de
practicamente diez a uno entre diciembre y
marzo respecto de junio, julio y agosto. Ese
escenario fue el punto de partida para co-
menzar a evaluar alternativas.Tratando de
disminuir ese consumo tan alto del veranoy
aprovechando el sol, decidimos incursionar
en este sistema y empezamos a averiguar
qué alternativas tenemos para gastar me-
nos energia eléctrica”, apunta Pasquale (h).

LA APARICION CLAVE DE TECMAN

“Empezamos a averiguar y dimos con la
gente de TECMAN, que realizd un releva-
miento del consumo que tenemos durante
el verano y calculd la capacidad que ne-
cesitdbamos para generar, por lo menos,
el 50% de la energia que utilizamos. Ese
trabajo previo permitié disefiar un sistema
ajustado a las caracteristicas de la granja,
evitando sobredimensionar la inversion y
asegurando que la generacion fotovoltaica
respondiera a los momentos de mayor de-
manda energética: , relataron los Pascuale.
La obra desarrollada por en Granja Avicola
La Nana permite una generacién superior
a 75.000 kilovatios hora/afo y estd inte-
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La familia Pasquale empuja en su granja avicola de Miramar de
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Osvaldo Manzotti y Carlos Nicolli, socios de TECMAN.

grada por 72 mdédulos solares bifaciales de
620 watts, junto con un inversor Huawei On
Grid de 40 kilowatts, que administra auto-
maticamente el intercambio de energia con
la red eléctrica. Las primeras mediciones
realizadas desde su puesta en funciona-
miento muestran resultados altamente sa-
tisfactorios. Durante los meses de mayor
demanda energética, el establecimiento
logré reducir aproximadamente un 50%
la energia tomada de la red, mientras que
las proyecciones anuales indican un aho-
rro cercano al 40% del consumo eléctrico
total. El sistema también aporta beneficios
ambientales de gran importancia. La gene-
racion de energia limpia evita la emision
de casi 18 toneladas de didxido de carbono
por ano, un volumen equivalente al traba-
jo de absorcién que realizarian unos 700
arboles durante ese mismo periodo. Pero
quizas, uno de los aspectos mas valora-
dos por el productor es que la tecnologia
actual permite transformar un proyecto
gue anos atras parecia dificil de concretar
en una inversién econémicamente viable.
“Antes todo pasaba por las baterias y eso
hacia que el costo del sistema fuera alti-
simo. Hoy ya no es necesario. El inversor
toma energia de la red cuando hace falta y,
cuando sobra la que generamos, la inyecta
automaticamente a la cooperativa eléctrica
del pueblo. Ese excedente representa un
beneficio adicional. No solamente nos sirve
a nosotros. Esa energia la compra la coo-
perativa y termina siendo mas econdmica
que la que adquiere a la EPEC. Si hubiera
muchos mas sistemas como este, también
seria beneficioso para las cooperativas del
interior”, agregan los Pascuale.

“LA NANA" GENERA

HUEVOS Y ENERGIA

* redujo un 50% la energia tomada de la red
* proyeccion anual indica ahorro del 40%
en consumo eléctrico
¢ excedente de energia solar se inyecta
a la cooperativa del pueblo
* beneficio ambiental anual equivalente
a 700 arboles
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AKRON en la Rural de Palermo con novedades para el productor

» SAN FRANCISCO - Dpto. San Justo Del 16 al 26 de julio, la
empresa de San Francisco tiene una destacada participacién en la

Exposicion Rural de Palermo con sus principales equipos para el

agro y la ganaderia, la linea completa de drones agricolas DJI y la

presentacién del nuevo DJI T55.

KRON participa de una nueva
Aedicién de la Exposiciéon Rural de

Palermo, que se desarrolla del 16
al 26 de julio en el predio de la Sociedad
Rural Argentina, con una fuerte presencia
en el corazon del Pabellén Azul de la ma-
quinaria agricola y una propuesta integral
orientada a la innovacion, la productividad
y el acompanamiento permanente al pro-
ductor. En los stands D5 y D6, la empresa
exhibe la Tolva Autodescargable GranMax
4234, el Esparcidor de Enmienda Organi-
ca EE2018, la Extractora de Grano Seco
EXG380X y la pala cargadora frontal TE-
RRAPLANE 833, ampliando la propuesta
de soluciones que la compafia acerca a
productores y empresas de servicios. La

tecnologia aplicada al campo tendra un
lugar protagonico con la presencia de la
linea completa de drones agricolas DJI,
integrada por los modelos T100, T70 y
Mavic 3 Multiespectral, junto con la pre-
sentacion del nuevo DJI Agras T55, una
de las grandes novedades de la muestray
una nueva alternativa para potenciar las
aplicaciones de precision.

La compania ofrece herramientas finan-
cieras propias, financiacion directa de
fabrica, convenios con bancos publicos y
privados y operaciones mediante Canje
Cereal Disponible y Futuro hasta junio
de 2028, facilitando el acceso a tecno-
logia y equipamiento para los distintos
sistemas productivos.

En test match de Los Pumas vs Escocia, la plataforma MEVA
de la BCCBA permitiéo compensar la huella de carbono

» CORDOBA El Mercado de Valores Ambientales (MEVA) fue uno de

los protagonistas del primer evento masivo internacional “carbono

neutral” de la Argentina que se llevd a cabo en Cérdoba. Se traté del

duelo entre el seleccionado de rugby nacional Los Pumas y Escocia,

en el que los asistentes pudieron compensar su huella de carbono

comprando créditos certificados en la plataforma de la Bolsa de

Cereales de Cérdoba (BCCBA).

| pasado sabado 4 de julio, Cérdo-
Eba fue sede del encuentro de ru-

gby entre el seleccionado nacional
de Los Pumas y el combinado de Esco-
cia, en el estadio Mario Alberto Kempes.
Este partido fue el primer evento masivo
internacional de la Argentina llamado a
ser Carbono Neutral y, para ello, el Mer-
cado de Valores Ambientales (MEVA)
habilité un cédigo QR para que los asis-

tentes puedan comprar créditos regis-
trados bajo el Estandar CBA, y compen-
sar asi su huella de carbono.

“El objetivo fue realizar la medicion de
la huella de carbono del encuentro, y
hacer su correspondiente reduccién y
compensacién a través de créditos cer-
tificados bajo el Estandar CBA, los que
provienen de la energia generada a par-
tir de 3C Biogas”, precisaron desde la

Autoridades que ﬁrmaron el convenio para que Cordoba tuviera en el Kempes el prlmer evento |nternacmnal “carbono neutral” mediante plataforma de la BCCBA.

BCCBA. Cabe destacar que, 3C Biogas
SA de la localidad de General Cabrera
es la primera planta de biogas del pais
en certificar créditos de carbono bajo el
Estandar CBA.

En este marco, representantes de la
Bolsa y Camara de Cereales de Cérdoba
participaron de la firma de un convenio
de colaboracién para promover practi-
cas sostenibles durante el partido, entre
el Gobierno de Cérdoba, el Cordoba Wel-
come Cluster, BS Group, la Unién Argen-
tina de Rugby (UAR) y Remco Energy.
De este modo, el Ministerio de Infraes-
tructuray Servicios Publicos brindé ase-
soramiento técnico para la implementa-
cién de energia limpia y la elaboracién
de protocolos de uso, adquisicion, alma-
cenamiento y trazabilidad de biocom-
bustibles, mientras que la Secretaria de
Ambiente midié las emisiones de gases

de efecto invernadero (GEI) generadas
durante el evento y determinar la can-
tidad que fueron evitadas con economia
circular y gestion de residuos. “La inicia-
tiva beneficia al ecosistema de eventos
deportivos y artisticos de la provincia
en su conjunto, ya que prevé una cam-
pana de concientizacidn sobre transicidn
energética y cuidado ambiental, ademas
de la publicacion conjunta de los resul-
tados obtenidos para fomentar su répli-
ca en futuros encuentros, espectaculos
y festivales”, destacaron desde la enti-
dad cerealista cordobesa.

QUE ES MEVA

MEVA es la plataforma creada por la
Bolsa y Camara de Cereales de Cor-
doba (BCCBA) que integra innovacion
tecnoldgica y criterios alineados a es-
tandares provinciales, nacionales e in-
ternacionales. Esta iniciativa ambiental
“se constituye como un entorno disefa-
do para canalizar la comercializacién
de activos ambientales, promoviendo
transparencia, trazabilidad y respaldo
técnico en cada transaccion”, explicaron
desde la BCCBA. La aplicacion cuenta
con un desarrollo tecnolégico de punta
montada sobre infraestructura cloud
AWS, que incluye la proteccién de datos
del usuario a través Veriff, trazabilidad
garantizada por Ethereum y platafor-
mas de pago certificadas como Mercado
Pago o PayPal, permitiendo abonar de
multiples maneras y garantizando una
operacién segura.
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CongregaCoop 2026: La SIGLO 21 se suma como co-organizadora
del congreso internacional de cooperativas del Mercosur

» CORDOBA - Dpto. Capital La universidad privada mas grande del pais, albergara el 28 y 29 de octubre en su Campus Cérdoba la tercera edicién
del CongregaCoop, un evento de origen brasilero que busca ampliar fronteras hacia todo el Mercosur, articulando el cooperativismo, la academia, y

los sectores publicos y privados.

CongregaCoop es un congreso internacional de coope-
rativismo originario de la ciudad de Santa Rosa (es-
tado de Rio Grande do Sul), donde se realiza la feria
FENASOQJA, que acaba de reunir a 380 mil personas en su 60
aniversario. CongregaCoop busca a través del cooperativismo
agropecuario, de servicios publicos y de crédito, re-impulsar
el Mercosur desde la practica asociativa entre Brasil y Argenti-
na, sumando a Paraguay y Uruguay. Para que el encuentro sea
de caracter internacional y tenga mayor impacto regional, de-
cidieron ampliar fronteras, y eligieron a la ciudad de Cérdoba
como sede de la tercera edicion, mediante la propuesta y ges-
tion del funcionario provincial y consultor internacional Martin
Bergese (Director de Produccién Cooperativa del Ministerio de
Cooperativas y Mutuales de Cordoba y CEO del periodico Por-
tal del Interior).

“Cérdoba es la ciudad de los grandes eventos y el corazén
productivo y académico de Argentina, y siempre buscamos
motorizar la economia social, la economia circular y la eco-
nomia naranja. Cuando formamos parte del CongregaCoop en
Brasil a través de una comitiva conducida por FECOFE, no solo
vimos el tremendo empuje y potencial del territorio gaucho,
sino que quedamos impresionados por la pasion que le ponen
cada dia al cooperativismo, a sus empresas familiares y los
agronegocios. Cdrdoba es el faro del cooperativismo nacional,
el impulsor de la Regidn Centro, y es lider dentro del sector
agropecuario y agroindustrial. No habia posibilidad de que
Cdrdoba no fuera la sede”, coment6 Bergese.

FUERTES ALIANZAS ESTRATEGICAS

La coordinacion ejecutiva del CongregaCoop realiza desde el afo
pasado un trabajo mancomunado con la Federacién de Coopera-
tivas Federadas de Argentina (FECOFE) -presidida por el cordo-
bes Juan Manuel Rossi-, que se ha visto reflejada en recorridas
grupales por entramados cooperativos de ambos paises. La en-
tidad gremial agropecuaria argentina forma parte de las institu-
ciones coordinadoras junto a las brasilenas CooperlLuz, Cotriro-
sa, Coopermil, Cresol, Sicredi, CooperConcordia y Unimed. Como

Reunidn virtual entre pares argentinos y brasileros.

adherentes aparecen ACISAP, la universidad UNIJUI, el sindica-
to Sindilojas RS, la expo FENASOQJA, el lICA (Instituto Interameri-
cano de Cooperacion para Agricultura ), ADFM (Agencia de Desa-
rrollo de Frontera Noreste), y como patrocinador la distribuidora
oficial de Arcor, DEISICON. La consultora Martin Bergese & Asoc.
junto a la agencia Peretti Comunicacion son el Partner Regional,
mientras que Portal del Interior es el Media Partner.

La co-organizacion del CongregaCoop 2026 se lleva adelan-
te entre SEBRAE (Servicio Brasilefio de Apoyo a las Micro y
Pequefias Empresas), SEMEAR Agro Hub (centro de innova-
cién en agronegocios de Santa Rosa, RS), y en esta oportuni-
dad se suma la Universidad SIGLO 21 con todo su know how
y expertise académico como la institucién educativa privada
mas grande de Argentina. En este sentido, SIGLO 21 alberga-
ra el congreso los dias 28 y 29 de octubre en su Campus de
33 hectareas ubicado frente al aeropuerto Cérdoba, poniendo
a disposicion un moderno auditorio para 250 personas en el
edificio Urquia, dos aulas magnas de la Escuela de Negocios, y
diferentes espacios gastrondémicos y de vinculacion.

EXPERIENCIA DE PRIMER NIVEL

Acciones de intercambio cultural, una decena de paneles te-
maticos con expertos de Argentina y Brasil, un hackathon uni-

versitario de juventudes cooperativistas del Mercosur, y un
espacio para networking institucional y de negocios, ademas
del contacto con diferentes sponsors estratégicos, seran par-
te del combo que propone la tercera edicion del Congrega-
Coop en Cérdoba, que seguramente, serd increible.

Campus de la SIGLO 21 albergara el CongregaCoop 2026.

CongregaCoop fortalece alianzas institucionales de cara
a su edicion internacional 2026

» SANTA ROSA - Rio Grande do Sul (Brasil) Con el objetivo de consolidar una amplia red de articulacién institucional para la edicién internacional
del tercer CongregaCoop 2026 a desarrollarse el 28 y 29 de octubre en la ciudad de Cérdoba, la coordinacién del movimiento viene desarrollando
una agenda estratégica de reuniones con las principales entidades representativas de la region Noroeste del estado de Rio Grande do Sul.

urante los Ultimos dias se realizaron en Santa Rosa
D (Brasil) encuentros con los presidentes de ACISAP, Fe-

nasoja, Agencia de Desarrollo de la Frontera Noroes-
te (ADFN) y Sindilojas Fronteira Noroeste, instituciones que
manifestaron su apoyo al proceso de internacionalizacion del
CongregaCoop y reafirmaron su interés en participar activa-
mente de las acciones previstas para 2026.
Segun la coordinacion ejecutiva, la participacion de entidades
representativas del comercio, del desarrollo regional y de la
organizacion de grandes eventos, fortalece el propdsito del
CongregaCoop de ampliar su alcance mas alla del coopera-
tivismo, integrando diferentes sectores que comparten el
desafio de construir una regién mas competitiva, innovadora
e internacionalizada. La edicién 2026 contara con la partici-
pacion de autoridades provinciales argentinas, universidades
publicas y privadas, cooperativas agropecuarias, de crédito,
y de servicios publicos, organismos internacionales y empre-
sas, consolidando un ambiente propicio para la generacion de
alianzas estratégicas y nuevas oportunidades de cooperacion
entre ambos paises.
“Las cooperativas siempre fueron protagonistas en el fortale-
cimiento de nuestras instituciones. Hoy vemos ese movimien-

JUN

to en sentido inverso: las instituciones abrazan el Congrega-
Coop y se suman a una agenda que busca proyectar nuestra
region hacia un escenario latinoamericano”, destaco Dario Nu-
nez, coordinador ejecutivo del CongregaCoop.

Las agendas forman parte de una serie de acciones prepara-
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El coordinador ejecutivo del CongregaCoop, Dario Nunez, consolida desde la ciudad brasilefia de Santa Rosa, los distintos respaldos institucionales y empresariales

meses, con el objetivo de ampliar la participacion de organi-
zaciones brasilefas en la 3ra edicién internacional del Con-
gregaCoop y fortalecer la construccion del 4to CongregaCoop
Brasil 2027, consolidando una plataforma permanente de arti-
culacion, cooperacion y desarrollo para el Mercosur.

para internacionalizar el CongregaCoop en esta nueva edicién a realizarse en el campus Cordoba de la Universidad Siglo 21.

2026
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Urbanismo sostenible y triple impacto: el modelo que
une energia solar comunitaria y desarrollo residencial

» MORTEROS - Dpto. San Justo CoopMorteros revoluciona la
generacién distribuida colectiva en Cdérdoba: vincula su parque
fotovoltaico al nuevo loteo residencial "Puesta del Sol" y, de forma
simultdnea, resguarda el tejido social abasteciendo a 21 instituciones

locales sin subsidios nacionales. Una referencia de transicién

energética replicable para toda la region.

a transiciéon energética y el desa-
erollo urbano del futuro no pueden

correr por caminos separados. Bajo
esa premisa, CoopMorteros consolid6 un
ecosistema de generacion distribuida co-
lectiva que derriba de forma definitiva las
barreras de espacio e infraestructura del
usuario final a través de su Parque Foto-
voltaico Comunitario. Mediante un inno-
vador sistema de cuotas partes, la coo-
perativa no solo democratiza el acceso a
las energias renovables para comercios,
industrias y residenciales, sino que lo in-
tegro de forma nativa a la planificacion
de la ciudad y a soluciones de fuerte im-
pacto social. El proyecto, sustentado con
una sélida autonomia financiera e institu-
cional, demuestra la agilidad del modelo
asociativo para liderar infraestructura
estratégica en el territorio.

"El Parque Fotovoltaico Comunitario
nacié de una conviccién muy simple:
la transicién energética no puede
depender solo de quienes tienen la
posibilidad de instalar paneles en

su propio techo. Con este modelo,
cualquier asociado puede ser parte
de la generacién renovable.”

Joaquin Gonzadlez, Gerente General
de CoopMorteros.

////.‘
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“PUESTA DEL SOL™:
CASAS QUE NACEN INTEGRADAS
A LA MATRIZ VERDE

El gran salto cualitativo en la estrategia
de la cooperativa llegd con la habilitacion
de las 99 parcelas de Puesta del Sol, un
loteo eco-residencial de desarrollo urba-
no propio. La particularidad del proyecto
radica en su concepcion de origen: cada
lote se entrega con 10 cuotas partes del
Parque Fotovoltaico Comunitario ya in-
corporadas. De este modo, cada familia
gue inicia su construccion residencial se
integra automaticamente a la generacion
de energia limpia de la cooperativa desde
el primer dia, transformandose en prosu-
midora sin necesidad de instalar equipa-
miento en su propio techo.

Para potenciar este desarrollo, CoopMor-
teros generd una alianza estratégica con
las inmobiliarias locales con el objetivo de
impulsar activamente al sector. El resulta-
do fue inmediato y rotundo: la sinergia co-
mercial logré un récord histdrico de ventas
totales en apenas 40 dias, consolidando
una articulacion ejemplar entre urbaniza-
cién sostenible, reactivaciéon del mercado
inmobiliario y generacion renovable.

COMO FUNCIONA LA
DEMOCRATIZACION DEL SOL

El Parque Fotovoltaico Comunitario, pro-
yectado en 2023 y operativo desde 2024,
se basa en una mecanica transparente:
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cada cuota parte otorga el derecho a reci-
bir, durante 20 afnos, una porcién propor-
cional de la energia generada.
Acreditacién automatica: La energia pro-
ducida se computa mensualmente en la
factura del servicio eléctrico del asociado
bajo el concepto de energia inyectada.
Inclusién absoluta: Cualquier usuario con
servicio activo, accede a los beneficios de
las renovables.

Rendimiento: Cada cuota parte proyecta
un rendimiento estimado de 35 kWh men-
suales.

TECNOLOGIA DE PUNTA Y
SOPORTE 24/7

Para asegurar la continuidad operativa y
la eficiencia técnica durante las dos dé-
cadas de proyeccion, CoopMorteros se-
lecciond componentes certificados bajo
exigentes estandares internacionales, y
asume de forma integral la operacién y
el mantenimiento del predio, liberando al
usuario de cualquier gestion o costo téc-
nico oculto. El servicio se complementa
con un esquema de atencién permanente
(24/7) que asiste a los asociados desde el
armado de la propuesta inicial de consu-
mo hasta el seguimiento post-adhesion.

COOPTECH: TRAZABILIDAD
DIGITAL DEL IMPACTO

La innovacién no es solo del hardware en
el campo; también reside en el softwa-
re de gestién. A través de CoopTech —el
area de desarrollo tecnoldgico de la coo-
perativa— se disefié una herramienta ex-
clusiva integrada dentro de la oficina vir-

o TAMAROK o 5
leste.com.ar Whatsapp: 3562-419668 Teléfono: 3562-404455

SUSTENTABLE

tual de los usuarios. Esta funcionalidad
calcula automaticamente en tiempo real
el rendimiento de la inversion de cada
cuota parte, permitiendo verificar tanto
el consumo energético generado como su
equivalente exacto reflejado en la factura,
lo que garantiza una transparencia total
del sistema.

EL ROL SOCIAL: RESPUESTAS
LOCALES CON VISION DE
TRIPLE IMPACTO

El verdadero valor diferenciador del pro-
yecto radica en su compromiso comuni-
tario. Ante el actual escenario de reconfi-
guracion tarifaria y la quita de subsidios
energéticos a nivel nacional, la cooperati-
va tomo la decision estratégica de destinar
cuotas partes del parque a 21 institucio-
nes sociales locales y regionales. Clubes,
escuelas, centros vecinales y merenderos
gue cumplen un rol esencial en la conten-
cién comunitaria cuentan hoy con el res-
paldo del parque solar para reducir sus
costos fijos y mantener su operatividad.

I

1 cruzar desarrollo urbano
sostenible (Puesta del Sol),
innovacion tecnoldgica a
medida (CoopTech) y equidad
social, CoopMorteros redefine
el concepto de sustentabilidad,
consolidando un caso de éxito
de alta replicabilidad para el
cooperativismo y la gestion
energética de todo el pais.
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Bu. Belgrano 521

Un servicio 360 para acompanar
al productor, con cercania y respuesta.

» De la planificacion a la cosecha.

> De la produccion al acopio.
> Del asesoramiento al trabajo en el lote.

Coop. Agricola, Ganadera
y de Consumo Freyre Ltda.

En la COOPE estamos presentes en todas las etapas.

ADMINISTRACION CENTRAL VETERINARIA

2 Bv. Belgrano 74, Freyre, Cordoba, Argentina. 2 Bv. 25 de Mayo 1090, Freyre, Cordoba, Argentina.

© (3564) 4610180 ©07:30 a 18:45 hs. © (3564) 417975 ©07:00 a 19:00 hs.
ADMINISTRACION COMPLEJO AGROINDUSTRIAL OFICINA SAN FRANCISCO

@ Ruta E95 Km N°1, 2413 Freyre, Cordoba, Argentina. @ Almafuerte esq. Bv. 25 de Mayo, 2400 © (3564) 584257
© (3564) 572500 ©07:00 a 19:00 hs. ®07:30a 12:00y de 14:30 a 18:45 hs.

(O (3564) 572500 | § ganaderafreyre | (@coopganaderafreyre | & ganaderafreyre.com.ar
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En su segunda edicion el PICyM busca

impactar en el interior provincial

» CORDOBA El Ministerio de Cooperativas y Mutuales de la

Provincia de Cérdoba, junto con la Fundacién GEN E y la Universidad

Catdlica de Cérdoba (UCC), impulsa la segunda edicién del Programa

de Impulso Cooperativo y Mutual (PICyM), una iniciativa destinada

a acomparniar a cooperativas y mutuales mediante instancias de

formacién, mentorias, innovacién y trabajo colaborativo.

| pasado 16 de julio, en el Auditorio
EDiego de Torres de la Universidad

Catolica de Cordoba (barrio Cen-
tro, Capital), se realizd el lanzamiento
oficial de esta nueva edicion del progra-
ma, orientado a potenciar el desarrollo de
cooperativas y mutuales de toda la pro-
vincia. La propuesta brindara herramien-
tas para fortalecer la gestién, promover
la innovacion, generar vinculos con otras
organizaciones y consolidar el crecimien-
to institucional de las entidades partici-
pantes. El lanzamiento fue organizado de
manera conjunta por el Ministerio de Coo-
perativas y Mutuales, la Universidad Ca-
télica de Cérdoba y la Fundacion GEN E.
Encabezaron el acto el Secretario de
Planificacion y Articulacion Territorial
del Ministerio de Cooperativas y Mu-
tuales de Cdérdoba, Gabriel Frizza; el
presidente de la Federaciéon de Mutua-
les de Cérdoba (FEMUCOR), Alejandro
Russo; el presidente de la Fundacion
GEN E, Daniel Calvo Sanz; y la direc-
tora de Vinculacion Institucional de la
UCC, Leonela Ferraresi. También par-
ticiparon los funcionarios provinciales
Domingo Benso, Fabricio Diaz, Martin
Bergese, ademas de autoridades de
diferentes organizaciones como Omar
Marro, presidente de FECOSI, y Marta
Gaitan del IMFC.

ANTECEDENTES
Y NUEVA ETAPA

La primera edicion del programa, de-
sarrollada durante 2025, puso en mar-
cha un dispositivo de acompanamiento
y fortalecimiento organizacional des-
tinado a un conjunto de cooperativas
y mutuales del drea metropolitana de
la ciudad de Cérdoba, con el objetivo
de desarrollar capacidades de gestidn
y acompanar sus procesos de creci-
miento. A partir de esa experiencia, el
Ministerio de Cooperativas y Mutuales
impulsd la continuidad y ampliacion
del PICyM sobre la base de una pro-
puesta técnica y metodoldgica desa-
rrollada por la Fundacion GEN E. En
esta segunda edicidn, el programa in-
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corpora ademads la participacién insti-
tucional de la Universidad Catélica de
Cérdoba (UCC).

La nueva etapa contempla el desplie-
gue territorial del programa en cinco
regiones de la provincia —noroeste, me-
tropolitana, este, sudeste y sur—y pro-
pone abordajes diferenciados segun la
trayectoria, el nivel de desarrollo y las
necesidades especificas de cada organi-
zacién. Durante el acto de lanzamiento,
referentes del sector cooperativo y mu-
tual destacaron la importancia de con-
tar con una politica integral orientada al
fortalecimiento de las organizaciones de
la Economia Social y Solidaria (ESS) que
desarrollan su actividad en todo el te-
rritorio provincial. En ese marco, subra-
yaron el papel estratégico del cooperati-
vismo y el mutualismo para promover la
inclusion, generar empleo y fortalecer el
arraigo territorial.

Asimismo, representantes de cooperati-
vas y mutuales que participaron de la pri-
mera edicién compartieron sus experien-
cias, dando cuenta del impacto alcanzado
por el programa. Entre los principales
resultados, destacaron el fortalecimiento
institucional de las organizaciones, una
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mayor articulaciéon entre entidades del
sector y la generacion de vinculos con
actores estratégicos del entramado pro-
ductivo provincial.

Finalmente, se realiz6 la convocatoria ofi-
cial a todas las cooperativas y mutuales

0 GEN-E E

Russo, Calvo Sanz, Frizza y Ferraresi en auditorio de la UCC.

=

de la provincia de Cérdoba para participar
del proceso de seleccién de esta nueva
edicion del programa. Las inscripciones
se realizaran a través de un formulario
que estara disponible en la pagina oficial
del Ministerio de Cooperativas y Mutuales.

FRIZZA CONDUCIRA CARTERA DE

COOPERATIVAS Y MUTUALES

Gabriel Frizza, ex intendente de Jesus Maria y ex Diputado Nacional,
es el flamante Ministro de Cooperativas y Mutuales de la Pcia. de
Cordoba en reemplazo del caroyense Gustavo Brandan, que pasa a
ser Secretario Gral. de la Gobernacion. Frizza venia desempenandose
como Secretario de Planificacion y Articulacion Territorial.

INSCRIPCIONES

https://www.cba.gov.ar/programa/impulso-cooperativo-y-mutual/

Acompaiiamiento de autoridades y referentes de la ESS.

2026



AHORA PODES

COBRARY
PAGAR CON QR

CON TU TARJETA AMIGA PLUS

& Mas info en: www.mutualspbelgrano.com/app-movil-amiga-plus

NUESTROS SERVICIOS
m [¥{ Ayudas Econdmicas

ASOCIACION MUTUAL DEL CENTRO COMERCIAL, E Ahorl’o M utual

INDUSTRIAL Y DE LA PROPIEDAD DE PORTENA
[/ Cobro de impuestos
y servicios

/fgaﬂ'a/aa/ y Confranza/ ¥ Subsidios

| CASA CENTRAL PORTENA CAMILO BERGEROQ 612 - TE 3564 451128 | FILIAL VILA SAN MARTIN E 136 - TE 3492 493281

LA GRAN.

' PROMOCION




Visita nuestra web

escaneando el

cédigy

PORTAL

ot -

Editonal =
DE CARNE SOMOS

| campo argentino atraviesa un
momento de clara reconfiguracion.
Mientras la agricultura y la lecheria
avanzan a ritmos moderados, la ganaderia
bovina se consolida como el motor finan-
ciero y productivo del sector. Con un 82%
de los productores planeando inversiones
—segun relevamientos de CREA—, el
negocio ganadero combina precios favora-
bles, una alta confianza empresarial y un
modelo pastoril sustentable que maximiza
la competitividad. Sin embarqgo, capitalizar
este optimismo en los mercados interna-
cionales presenta un desafio técnico clave:
la demanda exterior exige novillos de ma-
yor peso de faena, pero lograrlo no debe
comprometer la eficiencia del sistema. Ahi
radica el punto de inflexion. Investigaciones
del INTA Cuenca del Salado advierten que
aumentar el tamafio del animal mediante
seleccion genética tradicional genera vacas
mads grandes que consumen mds materia
seca y reducen la eficiencia reproductiva del
rodeo de cria. Por cada 100 kg adicionales
en la vaca, el consumo diario sube 1,7 kg
de materia seca, disminuyendo los kilos de
ternero destetados proporcionalmente a su
peso. La solucion para mantener el lideraz-
go internacional no pasa por criar animales
ilimitadamente grandes, sino por encontrar
un equilibrio biotipico y genético.
El uso de genética de crecimiento temprano
identifica reproductores con curvas de desa-
rrollo intensas hasta los 18 meses y permite
lograr novillos mds pesados en menos tiem-
po, sin trasladar un tamano excesivo a las
vacas adultas. Ademas, la eficiencia del mo-
delo pastoril, con un 85% del ganado en re-
cria a pasto, sigue siendo la principal ventaja
comparativa de Argentina para mantener
bajos costos de produccién y un perfil sus-
tentable. Y lograr sintonia con el mercado
permitird adaptar el biotipo ganadero a la
oferta de pasto de cada region, garantizan-
do rodeos fértiles y novillos pesados aptos
para la exportacion.
En conclusion, la ganaderia argentina cuen-
ta con el capital, la confianza y el potencial
productivo para abastecer a las gondolas
mas exigentes del mundo. El éxito de esta
nueva etapa inversora dependera de com-
binar el entusiasmo del mercado con la
precision técnica en el manejo genético y
nutricional. Al fin y al cabo, de carne somos.
X @Grupo_Portal
@portaldelinterior
&€ www.portaldelinterior.com.ar

Llaryora recibio a startups cordobesas
para impulsar innovacion, empleo y
soluciones para el Estado

El encuentro se realizé en el marco de la puesta en marcha

del Fondo Provincial de Capital Emprendedor, que este afio

destinara hasta 10.000 millones de pesos para fortalecer el

ecosistema emprendedor. La Provincia avanzé con startups

cordobesas en una agenda de trabajo para desarrollar

soluciones tecnoldgicas aplicables a distintas areas de la

administracion publica.

l gobernador Martin Llaryora re-
Ecibié en el Centro Civico del Bi-

centenario a emprendedores cor-
dobeses que lideran proyectos de base
tecnoldgica e innovacién, en una reunién
destinada a fortalecer el vinculo entre el
Estado provincial y el ecosistema em-
prendedor. Del encuentro participaron
el presidente de la Agencia Pro Cérdoba,
Pablo De Chiara; Victor Marqués Acosta,
CEO de Kiri Software; José Trajtemberg,
CEO y cofundador de XCAPIT; David Ca-
brera, CEO y cofundador de Webcentrix;
Jairo Trad, CEO y cofundador de Kilimo;
y Juan Pablo Real, COO y cofundador de
Pill.ar. Durante la reunién, el mandata-

Il

rio se interiorizé sobre el desarrollo de
cada emprendimiento, su potencial de
crecimiento y el impacto que generan en
la creaciéon de empleo calificado y en la
economia del conocimiento. Ademas, se
avanzo en una agenda de trabajo conjunta
para identificar soluciones tecnoldgicas e
innovadoras que puedan implementarse
en distintas areas de la administracion
publica provincial, fortaleciendo la arti-
culacién entre el sector publico y el eco-
sistema emprendedor.

En ese marco, Llaryora destacd la re-
ciente creacién del Fondo Provincial de
Capital Emprendedor, una herramienta
gue posiciona a Cérdoba entre las prime-
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ras provincias del pais en contar con un
instrumento especifico para promover el
desarrollo de startups mediante financia-
miento y la articulacién entre el Estado, el
sector privado y el sistema cientifico-tec-
noldgico. La ley, aprobada recientemente
por la Legislatura, prevé que el fondo se
integre a partir de 2026 con hasta el 0,5%
de la recaudacion anual del Impuesto so-
bre los Ingresos Brutos. Para este ano,
contara con recursos de hasta 10.000 mi-
llones de pesos destinados a fortalecer
el ecosistema emprendedor, promover
la innovacion y acompafiar empresas con
alto potencial de crecimiento.

“Desde el Gobierno de Cérdoba seguimos
impulsando el talento cordobés para que
se expanda a nuevos mercados, desarro-
llando desde nuestra provincia produc-
tos y servicios reconocidos y valorados
en todo el mundo”, expresd Pablo De
Chiara. El funcionario agregé que el tra-
bajo conjunto con emprendedores y star-
tups forma parte de la estrategia provin-
cial para incorporar innovacion y nuevas
tecnologias en la gestion publica, con el
objetivo de brindar mejores soluciones a
los ciudadanos.
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* UPC Sede San Francisco

*» Escuela ProA B. La Milka

» Autopista Ruta 19

» Transformacion Parque Cincuentenario

Trabajando juntos hicimos mucho
por la ciudad y seguiremos haciendo.
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