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En La Puerta (Rio Primero) el Grupo AgroApp incorpord una planta agroindustrial a la vera de
Ruta 17 para generar valor agregado en origen para clientes que producen soja, carne y leche.
Julio Appendino y Claudia Ellena apuestan a la expansion constante de su empresa familiar Pag. 6
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RUTA 17, LA PARA. Contacto: 3563 404704 fom@d

Comercializacion de

Aceitey
Expeller

#Planta de fabricacion propia.

Consultas al 3575-408051
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Una medida que alcanza a 300 mil estudiantes

de escuelas publicas y privadas con aporte estatal,
docentes, no docentes, universitarios y trabajadores
de todo el sistema.

El Boleto Educativo Cordobés es la manera
que tenemos de decir: estamos con vos,
te acompainamos.

Solicitalo através del CIDI
completando el Formulario Unico
de Postulantes (FUP).
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Potencie su produccion

- Inscribase como remitente para consignar su hacienda y participar
de remates via steaming.

- Acceda a soluciones de nutricién animal incorporando expeller
de soja, balanceados, concentrados, sales minerales y mas.

- Sume asesoramiento personalizado en campo para mejorar la nutricién.

Somos un ecosistema de soluciones con un valor agregado
en la comercializacion de los productos que necesita.
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GRUPO EMI LANZO SU UNIDAD DE
AGRONEGOCIOS CON UNA JORNADA TECNICA

T

» LAS GRAMILLAS - Dpto. Rio Primero La propuesta se presentod
en un encuentro a campo en Las Gramillas, donde productores y
especialistas compartieron experiencias, tecnologias y practicas
productivas orientadas a mejorar la eficiencia en los sistemas agricolas.

n la zona rural de Las Gramillas, en
Ecercam’as de Villa Santa Rosa (de-

partamento Rio Primero), se llevo a
cabo la presentacion oficial de Grupo EMI
Agronegocios, en una jornada de campo
gue combino contenido técnico, demostra-
ciones practicas y espacios de intercambio
entre actores del sector agropecuario.
El encuentro convocd a productores,
asesores y referentes del agro regional,
quienes participaron de un recorrido or-
ganizado en distintas estaciones temati-
cas. A lo largo del dia, se desarrollaron
charlas técnicas, muestreos y analisis de
practicas aplicadas en cultivos extensi-
vos, con eje en la toma de decisiones a

campo. Durante la jornada, empresas y
marcas como SUPRA, NEOGEN y AGROS-
PRAY aportaron su mirada técnica en te-
mas vinculados a maiz, soja y estrategias
de proteccién de cultivos. Ademas, se su-
maron presentaciones especificas sobre
sistemas de riego, a cargo de Reinke, y
sobre analisis de suelos, con la participa-
cién de Laboratorio Humus.

UNA PROPUESTA INTEGRAL
PARA EL PRODUCTOR

Desde la organizacion destacaron que el
lanzamiento de Grupo EMI Agronegocios
busca consolidar una linea de trabajo

De izq. a der Juan Cruz Bossa (Presidente de Grupo EMI SAS); Leonardo Gali (Gte comerual SUPRA] Santlago Fel|C|a [Gte Nacional SUPRA); Kevm Leyendecker (Gte. zonal y

responsable tecnlco de SUPRA] Guillermo Ramadori (NeoGen); Héctor Lopez (especialista en silo SUPRA); Lucas Marcedo [AgroSpray) y Leonel Manota [AgroSpray]
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centrada en el asesoramiento técnico, la
provision de insumos, la produccién ga-
nadera y el desarrollo de nuevas unida-
des vinculadas al negocio agropecuario.
“Buscamos compartir lo que venimos apli-
cando en campo, lo que medimos Yy ajus-
tamos campafa a campana, con la idea
de que pueda aportar al trabajo diario del
productor”, senalaron desde la empresa.
En esa linea, el CEO de Grupo EMI, Juan
Cruz Bossa, remarco el enfoque colabo-
rativo del proyecto: “Grupo EMI busca ser
un aliado con el productor en la produc-
cion agricola. No competimos con el pro-
ductor, sino que tratamos de transmitir
todo el conocimiento y la experiencia que
tenemos en nuestros campos propios,
tanto en secano como bajo riego. Quere-
mos acompanar los cambios que ha trai-
do la incorporacion de tecnologias como
la siembra variable o la fertilizacion, tras-
ladando esas decisiones desde el escrito-
rio a la produccion”.
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“Tratamos de transmitir
todo el conocimiento y la
experiencia que tenemos en
nuestros campos propios”.
Juan Cruz Bossa

(CEO de Grupo EMI)

ESTRUCTURA EN CRECIMIENTO
Y CERCANIA CON EL CAMPO

El lanzamiento marcé el inicio formal
de esta unidad de negocios, que ya
cuenta con un equipo técnico y opera-
tivo que trabaja de manera directa con
el productor, brindando atencién per-
sonalizada en distintas areas como ad-
ministracion, comercial, asesoramiento
técnico y logistica.

Ademas, la empresa anticipd que con-
tinuard ampliando su estructura y ser-
vicios, con el objetivo de fortalecer su
presencia en el sector agropecuario re-
gional. Con una propuesta que integra
produccién, conocimiento y operacion,
Grupo EMI busca posicionarse como un
actor cercano al productor, aportando ex-
periencia concreta de campo en un con-
texto donde la eficiencia y la incorpora-
cion de tecnologia resultan claves.
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